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CÔNG TY CỔ PHẦN ĐẦU TƯ VÀ

THƯƠNG MẠI DIC
(Giấy chứng nhận ĐKKD số 4103003047 do Sở Kế hoạch và Đầu tư TP.HCM cấp lần đầu ngày 14/01/2005, đăng ký thay đổi  lần 4 ngày 27/10/2007)

CHÀO BÁN CỔ PHIẾU RA CÔNG CHÚNG
 (Giấy chứng nhận đăng ký chào bán số........./ĐKCB do Chủ tịch Ủy ban Chứng khoán Nhà nước cấp ngày… tháng ...  năm 2008)

Bản cáo bạch này và tài liệu bổ sung sẽ được cung cấp tại:

1. Trụ sở Công ty Cổ phần Đầu tư và Thương mại DIC 

· 14 Kỳ Đồng, Phường 9, Quận 3, Tp Hồ Chí Minh

2. Trụ sở Công ty Cổ Phần Chứng khoán Sài Gòn
· 72 Nguyễn Huệ, Phường Bến Nghé, Quận 1, Tp Hồ Chí Minh

Phụ trách công bố thông tin:

Họ tên: Bà Lê Thị Thúy Nga- Phó Giám đốc Tài chính- Điện thoại: (08) 931 0504-Ext 1

CÔNG TY CỔ PHẦN ĐẦU TƯ VÀ
THƯƠNG MẠI DIC
(Giấy chứng nhận ĐKKD số 4103003047 do Sở Kế hoạch và Đầu tư TP.HCM cấp lần đầu ngày 14/01/2005, đăng ký thay đổi  lần 4 ngày 27/10/2007)

CHÀO BÁN CỔ PHIẾU RA CÔNG CHÚNG
Tên cổ phiếu: 
Cổ phiếu Công ty Cổ phần Đầu tư và Thương mại DIC
Mệnh giá:

10.000 đồng

Giá bán:
· Chào bán cho cổ đông hiện hữu:                             

10.000 đồng/ cổ phần
· Chào bán riêng lẻ cho nhà đầu tư lớn:                               chào giá cạnh tranh với giá khởi điểm bằng giá đóng cửa thị trường bình quân 05 (năm) phiên giao dịch liên tiếp liền sau ngày giao dịch không hưởng quyền, chiết khấu 20%.  
Tổng số lượng chào bán :                                                             4.480.000 cổ phần
· Chào bán cho cổ đông hiện hữu:
                                     2.240.000 cổ phần 

· Chào bán riêng lẻ cho nhà đầu tư lớn:
                             2.240.000 cổ phần
Tổng giá trị chào bán (theo mệnh giá): 
                                     44.800.000.000 đồng
TỔ CHỨC TƯ VẤN:

Công ty Cổ Phần Chứng khoán Sài Gòn (SSI)
Trụ sở chính

Địa chỉ: 72 Nguyễn Huệ, Quận 1, Tp HCM

Điện thoại: (84-8) 824 2897
 

Fax: (84-8) 824  2997


Website: www.ssi.com.vn


Email: ssi@ssi.com.vn
Chi nhánh Hà Nội

Địa chỉ: 1C Ngô Quyền, Quận Hoàn Kiếm, Hà Nội.
Điện thoại : (84-4) 936 6321


Fax:  (84-4) 936 6311
TỔ CHỨC KIỂM TOÁN:

· Công ty Dịch vụ Tư vấn Tài chính Kế toán và Kiểm toán (AASC)– Chi nhánh TPHCM 

Địa chỉ: 29 Võ Thị Sáu, Quận 1, Tp. Hồ Chí Minh

Điện thoại: (84-8) 829.5163
Fax: (84-8) 829.6281

· Công ty TNHH Kiểm toán và Tư vấn Tài chính (ACA Group)
Địa chỉ:  504 tòa nhà T7 Trung Hòa Nhân Chính, Quận Thanh Xuân, Hà Nội
Điện thọai: (84-4-2) 811 488


Fax: (84-4-2) 811 499
MỤC LỤC
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NỘI DUNG BẢN CÁO BẠCH
I. CÁC NHÂN TỐ RỦI RO

1. Rủi ro về kinh tế

· Biến động của nền kinh tế ảnh hưởng trực tiếp tới hầu hết doanh nghiệp trong một nước. Kinh tế Việt Nam những năm gần đây đã có những bước phát triển rõ rệt, cụ thể tăng trưởng luôn ở mức cao từ 7-8%/ năm. Theo các chuyên gia kinh tế, kinh tế Việt Nam vẫn đang rất khả quan, các năm tới đây nền kinh tế nhiều khả năng vẫn giữ mức tăng trưởng cao và ổn định. Do đó Công ty Cổ phần Đầu tư & Thương mại DIC rất lạc quan về cơ hội phát triển với những dấu hiệu rất sáng sủa từ nền kinh tế nước nhà.   

· Qua sự kiện Việt Nam chính thức là thành viên của tổ chức thương mại thế giới WTO, nền kinh tế nước ta đang ngày càng hòa nhập với kinh tế thế giới. Là một doanh nghiệp hoạt động trong lĩnh vực thương mại, hội nhập thật sự mang lại cho DIC cả cơ hội lẫn thách thức to lớn. Ví dụ, Công ty có thể nhập khẩu hàng hóa dễ dàng hơn, song cũng gặp phải nhiều sự cạnh tranh hơn từ yếu tố bên ngoài trong thị trường nội địa. Vì vậy Công ty cần có những định hướng chiến lược tối ưu thích ứng với những thay đổi vĩ mô này.  
2. Rủi ro pháp luật
· Việc ban hành hay thay đổi về chính sách liên quan đến ngành kinh doanh sẽ ảnh hưởng trực tiếp đên hoạt động kinh doanh của Công ty. Hơn nữa là doanh nghiệp được cổ phần hóa từ doanh nghiệp nhà nước và cổ phiếu của DIC đã được niêm yết trên Sở GDCK Tp.HCM nên các văn bản pháp luật và dưới luật liên quan đến cổ phần hóa và thị trường chứng khoán sẽ có ảnh hưởng trực tiếp đến việc giao dịch cổ phiếu của Công ty trên thị trường. 
· Tuy nhiên, với đội ngũ lãnh đạo giàu kinh nghiệm, Công ty Cổ phần Đầu tư & Thương mại DIC luôn có những phương án quản trị rủi ro pháp lý hữu hiệu để thích ứng tốt tới những rủi ro pháp lý như trên.

3. Rủi ro tài chính:

· Hiện tại Công ty đang có tỷ lệ nợ trên tổng nguồn vốn khá cao, do vậy chi phí lãi vay hàng năm là khá lớn kèm theo đó là rủi ro về thanh khoản khi luôn phải đáp ứng đủ nguồn tiền cho những khoản nợ đến hạn. Ngoài ra, thị trường tài chính Việt Nam hiện đang có nhiều biến động khá lớn, ví dụ lãi suất tín dụng và tỷ giá hối đoái (DIC nhập khẩu nguyên liệu nên tỷ giá hối đoái ảnh hưởng tương đối lớn đến hoạt động kinh doanh) tăng giảm là khó đoán trước vì vậy sẽ có nhiều thách thức đến công tác quản trị tài chính của Công ty. 
4. Rủi ro ngành nghề

· Rủi ro nguyên vật liệu:  lĩnh vực kinh doanh chính của Công ty là mua bán, sản xuất vật liệu xây dựng nên yếu tố nguyên liệu đầu vào ảnh hưởng rất lớn tới kết quả kinh doanh của Công ty. Giá nguyên vật liệu (nhập khẩu hoặc sản xuất trong nước) luôn biến động, do đó Công ty cần phải có chính sách cung ứng nguồn nguyên liệu hợp lý và cần linh hoạt trong việc thay đổi giá thành để tránh những biến động trong nguồn nguyên liệu ảnh hưởng tới kết quả kinh doanh của Công ty. 
· Rủi ro thị trường:  ngành vật liệu xây dựng hiện nay đang có tốc độ phát triển thuộc hàng cao nhất của nền kinh tế. Tuy nhiên sự phát triển này phụ thuộc trực tiếp vào sự phát triển của thị trường bất động sản. Điểm đặc thù của thị trường bất động sản là luôn biến động khó lường. Khi bất động sản đóng băng thì việc thi công các công trình lập tức bị đình trệ và nhu cầu sử dụng vật liệu xây dựng lúc đó chắc chắn sẽ giảm đáng kể. 
· Rủi ro cạnh tranh :  Tuy thị trường đã có nhiều bước phát triển cả về quy mô lẫn chất lượng nhưng kèm theo đó là sức ép cạnh tranh vô cùng lớn. Về quy mô, DIC chưa thể so sánh với những tên tuổi lớn như xi măng Công Thanh, Hà Tiên… nên Công ty cần phải có những chính sách bán hàng, marketing khéo léo để ổn định thị phần của mình và khẳng định thương hiệu trên thị trường. 
5. Rủi ro về đợt chào bán
Mục đích phát hành cổ phiếu tăng vốn của Công ty là nhằm huy động vốn cho các dự án đầu tư và bổ sung vốn lưu động. Trong đợt phát hành tăng vốn lần này, Công ty không sử dụng dịch vụ bảo lãnh phát hành nên đợt chào bán có thể không thành công. Điều này sẽ ảnh hưởng đển kế hoạch đầu tư của Công ty do không đủ lượng tiền để triển khai các dự án như dự kiến. 

6. Rủi ro của dự án đầu tư từ tiền thu được từ đợt chào bán

Nhằm phát triển năng lực sản xuất kinh doanh và tối đa hóa giá trị cổ phiếu của DIC, Công ty luôn nghiên cứu và thực hiện các dự án đầu tư dài hạn mang lại giá trị gia tăng cho công ty. 
Tuy nhiên, trong quá trình xây dựng và phát triển các dự án đầu tư dài hạn, Công ty có thể gặp nhiều khó khăn như vấn đề về cấp phép, khả năng huy động vốn cho dự án, tính thực thi của dự án và những biến động của môi trường xung quanh ảnh hưởng đến việc triển khai dự án. Thêm vào đó, các dự án đầu tư dài hạn thường có tính quy mô cao và có mức ảnh hưởng lớn đến hiệu quả kinh doanh của Công ty, do đó tính thành bại của các dự án đầu tư dài hạn có một ý nghĩa rất quan trọng đến giá trị cổ phiếu của Công ty khi giao dịch ở thị trường Chứng khoán.
7. Rủi ro khác

Các rủi ro khác mang tính bất khả kháng như thiên tai, chiến tranh, hỏa hoạn, dịch bệnh v.v.. tuy không thường xảy ra nhưng nếu có sẽ ảnh hưởng rất nặng nề tới hoạt động và giá trị của Doanh nghiệp. 
II. NHỮNG NGƯỜI CHỊU TRÁCH NHIỆM CHÍNH ĐỐI VỚI NỘI DUNG BẢN CÁO BẠCH

1. Tổ chức niêm yết
Ông Đinh Ngọc Ninh  
Chức vụ: Chủ tịch Hội đồng Quản trị
Ông Nguyễn Đức Hải
Chức vụ: Ủy viên HĐQT kiêm Tổng Giám đốc
Ông Dương Đình Thái  
Chức vụ: Giám đốc Tài chính
Bà Lê Thị Thúy Nga               Chức vụ : Trưởng Ban kiểm soát    
Chúng tôi đảm bảo rằng các thông tin và số liệu trong Bản cáo bạch này là phù hợp với thực tế mà chúng tôi được biết, hoặc đã điều tra, thu thập một cách hợp lý.

2. Tổ chức tư vấn

Ông Nguyễn Hồng Nam         Chức vụ: Giám đốc điều hành
Bản cáo bạch này là một phần của hồ sơ xin phép chào bán cổ phiếu Công ty Cổ Phần Chứng khoán Sài Gòn (SSI) tham gia lập trên cơ sở hợp đồng tư vấn với Công ty Cổ phần Đầu tư và Thương mại DIC- Intraco. Chúng tôi đảm bảo rằng việc phân tích, đánh giá và lựa chọn ngôn từ trên Bản cáo bạch này đã được thực hiện một cách hợp lý và cẩn trọng dựa trên cơ sở các thông tin và số liệu do Công ty Cổ phần Đầu tư và Thương mại DIC-Intraco cung cấp.

III. CÁC KHÁI NIỆM

· Công ty: Công ty Cổ phần Đầu tư và Thương mại DIC
· DIC: Tên viết tắt Công ty Cổ phần Đầu tư và Thương mại DIC
· SSI: Tên viết tắt Công ty Chứng khoán Sài Gòn
· HĐQT: Hội đồng Quản trị
· BKS: Ban Kiểm soát

· ĐHĐCĐ: Đại hội đồng cổ đông
· CĐHH: cổ đông hiện hữu

· CBCNV: cán bộ công nhân viên

· CP: cổ phần

· UBCKNN: Ủy ban Chứng khoán Nhà nước

· NĐT: nhà đầu tư

· JIS: thuật ngữ- áp dụng tiêu chuẩn chất lượng Nhật Bản

· ASTM: thuật ngữ- áp dụng tiêu chuẩn chất lượng Hoa Kỳ

IV. TÌNH HÌNH VÀ ĐẶC ĐIỂM CỦA TỔ CHỨC PHÁT HÀNH

1. Tóm tắt quá trình hình thành và phát triển

· Tên Công ty
:
CÔNG TY CỔ PHẦN ĐẦU TƯ VÀ THƯƠNG MẠI DIC INTRACO
· Tên tiếng Anh
:
DIC INVESTMENT AND TRADING JOINT STOCK COMPANY
· Tên viết tắt
:
DIC-INTRACO
· Trụ sở chính
:
14 Kỳ Đồng P9, Q3 Tp HCM.

· Điện thoại
:
(84.8) 931 0504 – 931 6579 – 931 1966
· Fax
:
(84.8) 843 9279
· Email
:
dic-intraco@hcm.vnn.vn
· Giấy CNĐKKD
: 
Giấy chứng nhận ĐKKD số 4103003047 do Sở Kế hoạch và Đầu tư TP.HCM cấp lần đầu ngày 14/01/2005 và đăng ký thay đổi lần 4 ngày 27/10/2007
· Tài khoản mở tại
: 
Ngân hàng Đầu tư và Phát triển Việt Nam (BIDV), chi nhánh Tp.HCM- 134 Nguyễn Công Trứ, Quận 1, TP.HCM 
· Số tài khoản
:
102.200.23983018

· Ngành nghề kinh doanh:

· Thi công xây lắp công trình dân dụng, công nghiệp, giao thông, thuỷ lợi, cấp thoát nước, xử lý môi trường, đường dây và trạm biến thế điện, công trình hạ tầng kỹ thuật khu công nghiệp, khu đô thị;

· Mua bán Vật liệu xây dựng, vật tư thiết bị phục vụ xây dựng;

· Khai thác chế biến khoáng sản làm vật liệu xây dựng, khai thác vận chuyển đất, cát để san lắp mặt bằng. Mua bán hàng nông sản, thực phẩm thủ công mỹ nghệ;

· Môi giới bất động sản, dịch vụ nhà đất;

· Kinh doanh Vận tải bằng ôtô và đường thuỷ; 

· Kinh doanh nhà ở;

· Cho thuê kho bãi, văn phòng, nhà xưởng; 

· Sản xuất vật liệu trang trí nội thất, ngói màu;

· Sản xuất chế biến gỗ sản phẩm gỗ;

· Mua bán gỗ rừng trồng hoặc nhập khẩu;

· Gia công cơ khí, sản phẩm cơ khí;

· Mua bán thi công lắp đặt hệ thống điều hoà nhiệt độ

· Các lĩnh vực khác mà pháp luật không cấm
Tóm tắt quá trình hình thành và phát triển

· Công ty Đầu tư & Thương mại DIC tiền thân là công ty con trực thuộc công ty mẹ, Công ty Đầu tư Phát triển Xây dựng (DIC Corp) là Công ty nhà nước được thành lập căn cứ theo quyết định số 217/HĐBT ngày 14/07/1987 của Chủ tịch Hội đồng Bộ trưởng. 
· Ngày 23/11/1992, Bộ trưởng Bộ Xây dựng ban hành quyết định số 564/BXD– TCLĐ về việc sắp xếp và chuyển nhà nghỉ xây dựng Vũng Tàu thành Công ty Đầu tư Xây dựng và Du lịch Vũng tàu. 
· Ngày 24/02/1994, Giám đốc Công ty Đầu tư Xây dựng và Du lịch Vũng tàu ra quyết định số 11/QĐ  về việc đặt chi nhánh văn phòng Công ty tại 14 Kỳ Đồng, Lầu 1, Quận 3, Tp.Hồ Chí Minh. 
· Ngày 08/04/2003, theo quyết định số 388/QĐ –BXD  của Bộ trưởng Bộ xây dựng, Công ty Đầu tư Xây dựng và Du lịch Vũng Tàu được chuyển thành Công ty  DIC Đầu tư & Thương mại và là công ty con 100% vốn nhà nước do công ty mẹ, Công ty Đầu tư Phát triển Xây dựng đầu tư vốn.
· Năm 2004, Công ty thực hiện cổ phần hoá nhằm chủ động việc huy động, tập trung vốn trong các tổ chức, cá nhân tham gia vào hoạt động đầu tư sản xuất kinh doanh, nâng cao trình độ quản lý, nâng cao tinh thần làm chủ tập thể của người lao động và thúc đẩy Công ty hoạt động có hiệu quả hơn. Ngày 09/12/2004 Bộ trưởng Bộ xây dựng ra quyết định số 1981/QĐ –BXD chuyển doanh nghiệp nhà nước Công ty DIC Đầu tư & Thương mại thành Công ty Cổ phần Đầu tư & Thương mại DIC.
· Công ty chính thức trở thành Công ty cổ phần ngày 14/01/2005. Sau cổ phần hóa, với mô hình quản lý năng động hơn, Công ty hoạt động hiệu quả hơn, luôn vượt mức kế hoạch đề ra, doanh thu và lợi nhuận năm sau luôn cao hơn năm trước, đời sống cán bộ công nhân viên trong Công ty ngày càng được cải thiện.
Quá trình tăng vốn của Công ty Cổ phần Đầu tư & Thương mại DIC:

· 14/01/2005 : thành lập với vốn điều lệ ban đầu là 20 tỷ đồng

· Tháng 9/2006 : tăng vốn điều lệ lên 32 tỷ đồng

· Tháng 7/2007 : tăng vốn điều lệ lên 33,6 tỷ đồng
2. Sơ đồ tổ chức công ty :
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Cơ cấu bộ máy quản lý của công ty
Đại hội cổ đông

Gồm tất cả các cổ đông có quyền biểu quyết và là cơ quan có thẩm quyền cao nhất của Công ty, có quyền quyết định tỷ lệ trả cổ tức hàng năm; phê chuẩn báo cáo tài chính hàng năm; bầu và bãi miễn HĐQT, BKS; bổ sung và sửa đổi điều lệ; quyết định loại và số lượng cổ phần phát hành; sáp nhập hoặc chuyển đổi Công ty; tổ chức lại và giải thể Công ty v.v... 

Hội đồng quản trị

HĐQT là cơ quan quản lý cao nhất của Công ty giữa hai kỳ ĐHĐCĐ, có toàn quyền nhân danh Công ty để quyết định mọi vấn đề có liên quan đến mục đích, quyền lợi của Công ty - trừ những vấn đề thuộc thẩm quyền của ĐHĐCĐ.
Danh sách HĐQT:

· Ông Đinh Ngọc Ninh- Chủ tịch HĐQT

· Ông Nguyễn Đức Hải- Thành viên HĐQT kiêm Tổng Giám đốc

· Ông Đinh Hồng Kỳ- Thành viên HĐQT
· Ông Phạm Hồng Minh- Thành viên HĐQT kiêm phó Tổng Giám đốc

· Bà Vũ Thị Hoa- Thành viên HĐQT

· Bà Nguyễn Thu Hà- Thành viên HĐQT

· Ông Nguyễn Văn Quyến- Thành viên HĐQT

· Ông Cao Duy Đông (đại diện phần vốn góp của Công ty Tài chính Dầu khí)- Thành viên HĐQT
Ban kiểm soát

Là cơ quan trực thuộc ĐHĐCĐ, do ĐHĐCĐ bầu ra. BKS có nhiệm vụ kiểm soát hoạt động kinh doanh, báo cáo tài chính của Công ty. Ban kiểm soát hoạt động độc lập với HĐQT và bộ máy điều hành của Ban Tổng Giám đốc.
Danh sách BKS:

· Bà Lê Thị Thúy Nga- Trưởng BKS

· Bà Lê Thị Thanh Hưng- Thành viên BKS

· Bà Đinh Hiền- Thành viên BKS
Ban Tổng Giám đốc
Ban Tổng Giám đốc Công ty gồm Tổng Giám đốc và các Phó Tổng Giám đốc do HĐQT bổ nhiệm và bãi nhiệm. Các thành viên HĐQT được kiêm nhiệm thành viên Ban Tổng Giám đốc.
Tổng Giám đốc chịu trách nhiệm trực tiếp và chủ yếu trước HĐQT về việc tổ chức, quản lý, điều hành toàn diện các hoạt động tác nghiệp hằng ngày của Công ty theo nghị quyết, quyết định của HĐQT.
Phó Tổng Giám đốc được Tổng Giám đốc phân công, ủy nhiệm quản lý và điều hành một hoặc một số lĩnh vực hoạt động của Công ty. Phó Tổng Giám đốc chịu trách nhiệm trước Tổng Giám đốc và liên đới trách nhiệm với Tổng Giám đốc trước HĐQT trong phạm vi được phân công, ủy nhiệm.
Danh sách Ban TGĐ

· Ông Nguyễn Đức Hải- Tổng Giám đốc (TGĐ)

· Ông Phạm Hồng Minh- Phó TGĐ

· Bà Đào Anh Phượng Quyên- Phó TGĐ

· Ông Dương Đình Thái- Giám đốc Tài chính
4. Danh sách cổ đông nắm giữ 5% vốn cổ phần và cổ đông sáng lập (tính đến ngày 30/09/2007)
4.1 Danh sách cổ đông nắm giữ trên 5% vốn cổ phần
Bảng 1: danh sách cổ đông nắm giữ trên 5% vốn cổ phần

	STT
	Tên Cổ đông
	Số CP
	Tỷ lệ

	1
	Công ty Đầu tư Phát triển Xây dựng DIC Corp
	756.000 
	22,5%

	2
	Công ty Tài Chính Dầu Khí
	493.750 
	11,72%

	3
	Đinh Ngọc Ninh
	342.562 
	10,195%

	4
	Nguyễn Đức Hải
	189.000 
	5,625%

	TỔNG CỘNG
	1.626.250 
	50,820%


4.2 Danh sách cổ đông sáng lập 

Bảng 2: danh sách cổ đông sáng lập
	STT
	Tên cổ đông
	Số CP
	Tỷ lệ

	1
	Vốn nhà nước
	72.000
	2,14%

	2
	Nguyễn Thu Hà 
	14.000
	0,42%

	3
	Phạm Hồng Minh 
	8.120
	0,24%

	4
	Đinh Hồng Kỳ 
	8.000
	0,23%

	5
	Nguyễn Đức Hải 
	7.000
	0,21%

	6
	Vũ Thị Hoa
	7.000
	0,21%

	TỔNG CỘNG
	116.120
	3,45%


4.3 Cơ cấu cổ đông

· Tổ chức                                                                                  34,22%

· Cá nhân                                                                                  65,78%
5. Danh sách các Công ty mẹ và Công ty con của tổ chức chào bán, những công ty mà tổ chức chào bán đang nắm giữ quyền kiểm soát hoặc cổ phần chi phối, những công ty nắm quyền kiểm soát hoặc cổ phần chi phối với tổ chức chào bán
5.1 Công ty mẹ
· Tên Công ty mẹ: Công ty Đầu tư Phát triển – Xây dựng DIC Corp
· Địa chỉ: 265 Lê Hồng Phong, Tp. Vũng Tàu

· Ngành nghề kinh doanh: Đầu tư các dự án phát triển đô thị và khu công nghiệp, kinh doanh phát triển nhà đất, thi công xây  lắp, tư  vấn đầu tư, tư vấn xây dựng, sản xuất vật liệu xây dựng, sản xuất gia công các sản phẩm cơ khí xây dựng, kinh doanh xuất nhập khẩu, kinh doanh khách sạn nhà hàng và các dịch vụ lữ hành

· Giá trị vốn góp: 7.560.000.000 đồng

· Tỷ lệ vốn góp: 22,5%
· Điện thoại: 064. 859 248


Fax: 064. 560 712
5.2 Danh sách công ty con và các đơn vị trực thuộc:
· Công ty Cổ phần Đầu tư Bất động sản Hướng Việt
· Vốn điều lệ: 30 tỷ đồng
· Tỷ lệ vốn góp của DIC:  55%

· Ngành nghề kinh doanh :Xây dựng công trình dân dụng, công nghiệp, giao thông, thủy lợi, hệ thống xử lý môi trường, đường dây và trạm biến thế điện, cơ sở hạ tầng khu công nghiệp – khu dân cư. Mua bán vật liệu xây dựng, vật tư– thiết bị ngành xây dựng; nông sản, thực phẩm (không mua bán nông sản, thực phẩm tại trụ sở); hàng thủ công mỹ nghệ. Khai thác chuế biến khoáng sản (không hoạt động tại trụ sở). San lấp mặt bằng. Kinh doanh vận tải hàng hóa bằng ô tô, đường thủy nội địa. Kinh doanh nhà ở (trừ nhận quyền sử dụng đất để đầu tư xây dựng  cơ sở hạ tầng theo quy hoạch xây dựng nhà ở để chuyển quyền sử dụng đất). Cho thuê kho bãi, nhà xưởng, văn phòng. Sản xuất, chế biến gỗ, sản phẩm gỗ (không chế biến gỗ tại trụ sở). Mua bán gỗ rừng trồng, gỗ nhập khẩu. Gia công cơ khí, sản phẩm cơ khí (không hoạt động tại trụ sở). Mua bán, lắp đặt hệ thống điều hòa nhiệt độ.  

· Địa chỉ: 112 Trần Hưng Đạo, Q.1, TP HCM
· Điện thoại : 08.848 3721

Fax: 08.848 3677
· Công ty TNHH DIC INTRACO Đà Nẵng 

· Vốn điều lệ: 6 tỷ đồng
· Tỷ lệ vốn góp của DIC: 80%

· Ngành nghề kinh doanh: đại lý mua, bán, kí gửi hàng hóa. Sản xuất phụ tùng xe máy, hàng cơ khí tiêu dùng. Thi công các công trình cơ khí. Sản xuất, lắp ráp và kinh doanh hàng điện máy, điện tử, trang trí nội thất. Chế  biến và kinh doanh hàng lâm sản (gỗ có nguồn gốc hợp pháp). Cho thuê kho bãi, văn phòng, nhà xưởng sản xuất. Sản xuất vật liệu xây dựng, vật liệu trang trí nội thất. Sản xuất các loại sợi và cốt thủy tinh.

· Địa chỉ: Lô E , đường 10, KCN Hòa Khánh, Q. Liên Chiểu, TP Đà Nẵng

· Điện thoại : 0511.373 6896
Fax: 0511.373 6897
· Xí nghiệp sản xuất ngói tại quận 9, TP HCM

· Vốn điều lệ: 10 tỷ đồng  

· Tỷ lệ vốn góp của DIC: 100%

· Ngành nghề kinh doanh: thi công xây lắp các công trình dân dụng, công nghiệp, giao thông, thủy lợi, cấp thóat nước, xử lý môi trướng, đường dây và trạm biến thế điện, công trình hạ tầng kỹ thuật khu công nghiệp, khu đô thị. Mua bán vật liệu xây dựng, vật tư thiết bị phục vụ xây dựng. Khai thác, chế biến khoáng sản làm vật liệu xây dựng, khai thác vận chuyển đất, cát để san lấp mặt bằng (không chế biến). Mua bán hàng nông sản, thực phẩm, thủ công mỹ nghệ. Môi giới bất động sản, dịch vụ nhà đất. Kinh doanh vận tải hàng bằng ô tô và đường thủy.

· Địa chỉ:  E263-F367  Tăng Nhơn Phú, Q.9, TPHCM
· ĐT: 08.282 5818

     

 Fax: 08.282 5819
· Xí nghiệp sản xuất ngói tại Bình Chánh, TP HCM

· Vốn điều lệ: 6 tỷ đồng
· Tỷ lệ vốn góp của của DIC-INTRACO: 100%

· Ngành nghề kinh doanh: sản xuất vật liệu trang trí nội thất, ngói màu.

· Địa chỉ: Ấp 6, xã Tân Nhựt, huyện Bình Chánh, TP HCM
· ĐT: 08.248 1972



Fax:08.760 2581
(*): Hiện xí nghiệp sản xuất ngói tại quận 9 và xi nghiệp sản xuất ngói quận Bình Chánh đã được xác nhập thành 1 pháp nhân gọi chung là xí nghiệp sản xuất ngói màu Dic-Secoin. 
· Xí nghiệp vận tải nội địa
· Vốn điều lệ  : 6 tỷ đồng

· Tỷ lệ vốn góp của DIC: 100%

· Ngành nghề kinh doanh: kinh doanh vận tải
·  Địa chỉ: 14 Kỳ Đồng, phường 9, quận 3, TP HCM

· Điện thoại: 08. 526 2142


Fax: 08.931 0504
(*): Xí nghiệp vận tại nội địa nay được xác nhập thành một bộ phận của DIC, không đứng tên pháp nhân riêng. 
· Công ty Cổ phần Thương Mại Vận tải Minh Phong.
· Vốn điều lệ: 20 tỷ
· Tỷ lệ vốn góp của DIC: 51%

· Ngành nghề kinh doanh: Xây dựng cơ sở hạ tầng khu đô thị- khu công nghiệp – khu dân cư. Mua bán vật liệu xây dựng, vật tư – thiết bị xây dựng. Kinh doanh vận tải hàng hóa bằng ô tô, đường thủy nội địa, đường biển. Cho thuê kho bãi, tàu. Đại lý vận tải. Đại lý tàu biển.

· Địa chỉ    : 135/17/19 Nguyễn Hữu Cảnh, P.22, Q. Bình Thạnh, TP HCM     
· Điện thoại: 08 5125942

Fax: 08 51259463

5.3 Các công ty tham gia liên doanh, góp vốn

· Công ty Cổ phần xi măng Hữu Nghị 2 

· Vốn điều lệ: 200 tỷ
· Tỷ lệ vốn góp của DIC: 49%

· Ngành nghề kinh doanh: Sản xuất clinker, kinh doanh xi măng và vật liệu xây dựng khác. Sản xuất gang thép kim loại màu. Đầu tư xây dựng công trình dân dụng, công nghiệp, giao thông, thủy lợi, cấp thoát nước, khu cụm công nghiệp, khu đô thị mới và các công trình hạ tầng kỹ thuật khác. Đầu tư  xây dựng và kinh doanh các công trình nhiệt điện, thủy điện; lắp đặt hệ thống điện nước. Khai thác, chế biến khoáng sản; kinh doanh bất động sản. Kinh doanh dịch vụ khách sạn, dịch vụ ăn uống giải khát và các dịch vụ du lịch khác; đại lý mua bán ký gửi hàng hóa. Kinh doanh vận tải dịch vụ xếp dỡ hàng hóa đường bộ, đường thủy.

· Địa chỉ: KCN Thụy Vân, Tp. Việt Trì, Phú Thọ.
· Điện thoại: 0210-220346                 Fax: 0210-220347
· Đang trong quá trình xây dựng hạ tầng nhà máy. Dự kiến đến cuối năm 2008, nhà máy sẽ đi vào hoạt động. 
6. Hoạt động kinh doanh
6.1 Giá trị sản phẩm dịch vụ qua các năm
Bảng 3:Giá trị sản phẩm dịch vụ qua các năm 
Đvt: triệu đồng

	KHOẢN MỤC
	2005
	2006
	9 tháng 2007

	
	Doanh thu
	Lợi nhuận gộp
	Doanh thu
	Lợi nhuận gộp
	Doanh thu
	Lợi nhuận gộp

	Doanh thu bán hàng, vận chuyển
	314.027 
	12.596 
	436.350
	13.690
	457.744
	16.403

	 + Clinker , VC Clinker
	231.635 
	6.786 
	392.622
	12.318
	413.525
	11.961

	 + Thạch cao 
	 - 
	 - 
	9.734
	305
	16.964
	491

	 + Xi măng 
	 - 
	 - 
	-
	-
	-
	-

	 + Ngói sản xuất Secoin 
	5.254 
	1.104 
	12.295
	386
	16.826
	3.652

	 + Sắt thép 
	61.639 
	1.347 
	3.368
	106
	-
	-

	 + Gỗ 
	1.639 
	 61 
	16.688
	524
	8.636
	247

	 + Xe máy 
	7.957 
	 335 
	-
	-
	-
	-

	 + Ngói xây dựng 
	1.195 
	 241 
	-
	-
	-
	-

	 + Vận chuyển thạch cao, xi măng, nhập khẩu ủy thác
	4.708 
	2.721 
	1.643
	51
	1.793
	52

	 Doanh thu xây dựng 
	1.701 
	69 
	1.378
	43
	1.347
	20

	TỔNG CỘNG
	315.728 
	12.665
	437.728
	13.733
	459.091
	10.225


(Nguồn: Báo cáo Kiểm toán 2005, 2006, báo cáo Quyết toán của DIC Q3 2007)
6.2 Nguyên vật liệu

6.2.1 Các nguồn nguyên vật liệu và sử ổn định của các nguồn cung cấp này
· Mặt hàng clinker, thạch cao, sắt thép
Công ty nhập khẩu clinker, thạch cao và sắt thép từ các nước: Thái Lan, Philippines; sau đó, cung cấp cho các công ty sản xuất xi măng. Nguồn hàng chủ yếu do một số công ty của nước ngoài cung cấp, ví dụ như: SCT Co.,Ltd và United Marine & Trading Co.,Ltd. Những nhà cung cấp này đều là các bạn hàng lâu năm của Công ty nên có sự ổn định cao trong nguồn hàng nhập khẩu.

· Mặt hàng gỗ

Mặt hàng gỗ tròn được Công ty nhập khẩu từ các nước như Myanma, Lào

· Ngói sản xuất Secoin
Ngói sản xuất sử dụng hai nguyên liệu chính là cát và xi măng:

· Xi măng: Do các nhà máy Xi măng như Holcim/Xi măng Bình Dương cung cấp theo dạng xi măng Xá (được niêm phong và kèm chứng từ chất lượng của lô hàng) từ nhà sản xuất trước khi giao đến nhà máy sản xuất của Công ty (Xe bồn chở đến nhà máy và bơm trực tiếp lên Silo của nhà máy), do vậy chất lượng do nhà cung cấp đảm bảo.

· Cát: Do 2 nhà cung cấp Công ty TNHH Minh Thắng Phát và Công ty TNHH Tân Hoa; nguồn cát sông, được rửa sạch trước khi chuyển đến nhà máy, sau khi tập trung tại bãi chứa vật liệu, vật liệu cát này sẽ được thông qua hệ thống sàng tinh để tách được những cát thô hoặc tạp chất khác trước khi đưa vào hệ thống trộn liệu cùng với xi măng.
6.2.2 Ảnh hưởng của giá cả nguyên vật liệu đối với doanh thu và lợi nhuận:
Trong lĩnh vực thương mại, giá cả các sản phẩm nhập khẩu của Công ty chịu mức độ ảnh hưởng rất lớn của giá cả trên thị trường thế giới. Tuy nhiên, do Công ty nhập hàng theo các đơn đặt hàng của các khách hàng trong nước nên mức độ ảnh hưởng đến doanh thu và lợi nhuận của Công ty ở mức bình quân so với các doanh nghiệp trong ngành.
Mức độ ảnh hưởng của giá nguyên vật liệu đối với sản phẩm ngói màu là tương đối cao do mức độ cạnh tranh cao của sản phẩm này. Tuy nhiên, trong giai đoạn hiện nay, trong lĩnh vực sản xuất ngói màu Công ty hầu như chiếm lĩnh thị trường khu vực phía Nam nên mức độ ảnh hưởng của giá nguyên vật liệu đối với doanh thu và lợi nhuận của hoạt động sản xuất ngói chưa đáng kể.
6.3 Chi phí sản xuất kinh doanh
6.3.1 Chi phí sản xuất ngói màu DIC - Secoin
Về lĩnh vực sản xuất, hiện nay, Công ty chỉ hoạt động sản xuất sản phẩm ngói màu DIC – Secoin. Chi phí sản xuất của Công ty ở mức độ trung bình và có tính cạnh tranh cao thể hiện qua giá bán của Công ty luôn bằng hoặc thấp hơn giá bán các đơn vị khác trên cùng một loại sản phẩm.
Bảng 4: chi phí sản xuất ngói màu DIC- Secoin

Đvt: đồng

	STT
	Khoản mục
	Chi phí sản xuất (*)
	Chi phí trên 1 đơn vị thành phẩm

	I
	Nguyên vật liệu trực tiếp
	 1.753.328.995 
	3.792

	1
	Ximăng
	796.981.958 
	1.724

	2
	Cát
	98.782.663 
	214

	3
	Vải lọc
	33.978.870 
	73

	4
	Sơn nước (PP & Tile)
	807.215.996 
	1.746

	5
	Lưới lọc
	3.915.441 
	8

	6
	Tách khuôn
	12.454.067 
	27

	II
	Nhân công trực tiếp
	219.745.632 
	 475 

	III
	Sản xuất chung
	814.366.512 
	1.761 

	1
	Lương quản lý SX
	82.159.573 
	 178 

	2
	Thuê mặt bằng
	119.038.434 
	 257 

	3
	Khấu hao TSCĐ
	208.058.946 
	 450 

	4
	Chi phí khác
	405.109.559 
	 876 

	
	TỔNG CỘNG GIÁ THÀNH PHÂN XƯỞNG
	 2.787.441.139 
	6.029 

	5
	Lương BP KD Ngói + Xăng + QC + VCN
	255.930.402 
	 554 

	
	TỔNG CỘNG GIÁ THÀNH TOÀN BỘ
	3.043.371.541 
	6.582 


(*): 100% công suất =462.375 viên
 (Nguồn: Báo cáo kiểm toán 2006)

6.3.2 Cơ cấu tổng chi phí sản xuất kinh doanh của Công ty
Bảng 5: Cơ cấu tổng chi phí sản xuất kinh doanh
Đvt: triệu đồng

	KHOẢN MỤC
	2005
	Tỷ lệ
	2006
	Tỷ lệ
	2007
	Tỷ lệ

	Giá vốn hàng bán
	302.797
	97,95%
	423.201
	98,05%
	567.828
	97.89%

	Chi phí bán hàng
	257
	0,08%
	773
	0,18%
	1.263
	0,22%

	Chi phí quản lý
	3.479
	1,13%
	4.256
	0,99%
	5.185
	0,89%

	Chi phí tài chính
	2.594
	0,84%
	3.309
	0,77%
	5.414
	0,93%

	Chi phí khác
	23
	0,01%
	47
	0,01%
	373
	0,07%

	TỔNG CỘNG
	309.150
	100%
	431.586
	100%
	580.063
	100%


(Nguồn: Báo cáo kiểm toán 2005, 2006 và báo cáo tài chính hợp nhất chưa kiểm toán 2007)
6.4 Trình độ công nghệ
6.4.1 Dây chuyền công nghệ

Toàn bộ dây chuyền thiết bị được nhập khẩu từ Trung Quốc, các thiết bị chính và phụ kiện có nguồn gốc tại Nhật Bản và một số được sản xuất tại Trung Quốc, do vậy thiết bị dây chuyền hoàn toàn mang tính chất tự động hoá, và có tính đồng bộ cao. 

Công nghệ sản xuất ngói bê tông màu được áp dụng theo phương pháp công nghệ ép ướt của Nhật Bản tạo cho sản phẩm có được cường độ ép uốn, bẻ gãy, độ nén... theo tiêu chuẩn JIS và ASTM rất cao, và cao hơn rất nhiều so với tiêu chuẩn của Việt Nam. Hiện nay so với một số sản phẩm cùng loại đang bán trên thị trường (sử dụng công nghệ ép đùn) thì hoàn toàn không so sánh được với công nghệ ép ướt của Công ty.

Ngói màu DIC - Secoin là sản phẩm ngói xi măng được sản xuất phù hợp với tiêu chuẩn Việt Nam và quốc tế, đạt được các tính năng, và thông số kỹ thuật cao nhất, cụ thể: 
· Kích thước ngói DIC-Secoin:

            424x340 (mm)

· Kích thước hiệu dụng tốt nhất:

370x30 (mm)

· Số lượng viên/m2:



09

· Trọng lượng viên:



04 kg

· Trọng lượng 1 m2:



36 kg
6.4.2 Quy trình sản xuất

Đây là quy trình khép kín, do vậy chất lượng sản phẩm được kiểm tra ngay từ đầu vào từ khi nguyên vật liệu do nhà cung cấp chuyển đến nhà máy cho đến lúc giao cho khách hàng, được thể hiện qua sơ đồ sau:
Sơ đồ 1:  quy trình sản xuất ngói màu DIC- Secoin

[image: image3]
Nguồn: Tài liệu về quy trình sản xuất của nhà máy ngói DIC- Secoin
          6.4.3 Diễn giải sơ đồ

A - Nguyên vật liệu: xi măng, cát
A1- Xi măng: do các nhà máy xi măng như Holcim/Xi măng Bình Dương cung cấp theo dạng xi măng xá (được niêm phong và kèm chứng từ chất lượng của lô hàng) từ nhà sản xuất trước khi giao đến nhà máy sản xuất của Công ty (Xe bồn chở đến nhà máy và bơm trực tiếp lên Silo của nhà máy), do vậy chất lượng được nhà cung cấp đảm bảo.

A2- Cát: nguồn cát sông được rửa sạch trước khi chuyển đến nhà máy, sau khi tập trung tại bãi chứa vật liệu, vật liệu cát này sẽ được thông qua hệ thống sàng tinh để tách được những cát thô hoặc tạp chất khác trước khi đưa vào hệ thống trộn liệu cùng với xi măng.

B - Hệ thống trộn liệu
Sau khi xi măng và cát cùng phụ gia khác được đưa vào hệ thống trộn liệu, máy sẽ hoạt động theo thời gian mặc định, sau đó được chuyển xuống hệ thống trộn tinh (thời gian tại hệ thống này sẽ hoạt động liên tục theo chu kỳ, kỳ ép của máy chính)

C - Máy tạo hình
Cấp liệu trong hệ thống trộn tinh sẽ đưa qua hệ thống định lượng và nạp liệu theo tiêu chuẩn, hệ thống này được thiết lập theo chu kỳ của máy tạo hình (1 phút cho ra khoảng từ 6-7 viên), sản phẩm sau khi ép sẽ được đưa qua các xe goòng chứa ngói và được chuyển ra khu vực phơi đông kết trong khoảng thời gian khoảng từ 6 – 8 tiếng để đạt được độ cứng cho phép theo tiêu chuẩn của bê tông.

D - Ra ngói/ bảo dưỡng
Sau thời gian đông kết, sản phẩm sẽ được xếp xuống bãi bảo dưỡng định kỳ, tại bãi bảo dưỡng các bán sản phẩm này sẽ được tưới nước bảo dưỡng trong vòng 25-30 ngày để đạt tới độ cứng của bê tông.
E - Sơn ngói
Sau khi ngói một đạt tiêu chuẩn cho phép, sẽ được chuyển qua hệ thống sơn tự động, tại hệ thống này sẽ chuyển qua các khâu như: Vệ sinh –> sấy -> sơn lót -> sấy -> sơn phủ -> sấy -> làm mát, sau đó chuyển qua hệ thống đóng gói bao bì.
F - Đóng gói
Sau khi sơn xong, ngói sẽ được chuyển đến bộ phận đóng gói bao bì và chuyển tiếp vào kho chứa sản phẩm hoặc xuất kho ngay cho khách hàng.
6.5 Tình hình nghiên cứu và phát triển sản phẩm/dịch vụ mới

Với một chiến lược kinh doanh năng động, Công ty không những phát triển các hoạt động thương mại như kinh doanh clinker, thạch cao, sắt thép,... mà còn chú trọng vào hoạt động sản xuất và hoạt động đầu tư.
Trong lĩnh vực thương mại, dựa trên kinh nghiệm thực tế của Ban Tổng Giám đốc và các mối quan hệ bạn hàng sẵn có, Công ty rất năng động trong việc thực hiện kinh doanh các sản phẩm mới, các sản phẩm có nhu cầu cao nhưng trong nước đang bị thiếu hụt nguồn cung cấp, các sản phẩm trong nước sản xuất giá thành thấp nhưng có giá bán cao trên thị trường quốc tế,....
Trong lĩnh vực sản xuất, vật liệu xây dựng mới luôn là hướng tập trung đầu tư của Công ty. Đặc biệt khi kinh tế Việt Nam phát triển, nhu cầu xây dựng nhà ở có chất lượng cao và hình thức đẹp kéo theo nhu cầu về vật liệu xây dựng mới, chất lượng cao hơn, hình thức đẹp hơn. Ban Tổng Giám đốc và các bộ phận kinh doanh thường xuyên cập nhật các thông tin về thị trường vật liệu xây dựng thế giới để có các bước chuẩn bị cho các hoạt động phát triển sản phẩm mới.
Hoạt động đầu tư được Công ty chú trọng với các dự án đầu tư vào các lĩnh vực mang lại hiệu qủa đầu tư cao như: các dự án khu công nghiệp, các cao ốc văn phòng cho thuê, các dự án căn hộ cao cấp,.... Bên cạnh đó, đầu tư vào thị trường tài chính cũng là một lĩnh vực Công ty đang có kế hoạch thực hiện.
6.6 Tình hình kiểm tra chất lượng sản phẩm/dịch vụ

Chất lượng dịch vụ của Công ty luôn được kiểm soát chặt chẽ của giám đốc của từng bộ phận. Thông qua các hoạt động lấy ý kiến của khách hàng về dịch vụ cung cấp, Công ty tiếp thu và xử lý theo phương châm “khách hàng luôn đúng”và “uy tín là trên hết”.
Sản phẩm ngói màu DIC – Secoin được kiểm tra chất lượng theo các tiêu chuẩn của nhà máy sản xuất, đảm bảo tiêu chuẩn quốc tế. Nhà máy đã đưa ra các chỉ tiêu về quản lý chất lượng từ các bộ phận theo sơ đồ liệt kê trên, do vậy sản phẩm của nhà máy được các cán bộ kiểm tra chất lượng theo dõi bám sát từng khâu trong quy trình, do vậy chất lượng của sản phẩm khi đưa đến khách hàng luôn được xem là tốt nhất.

Dịch vụ cung cấp và hậu mãi sản phẩm ngói màu DIC - Secoin: hiện sản phẩm của công ty có mặt trên thị trường được coi là sản phẩm mới có tính cạnh tranh về chất lượng, mẫu mã và giá thành. Đặc biệt là chất lượng dịch vụ phục vụ khách hàng tốt nhất về các thông tin hướng dẫn, dịch vụ hậu mãi, và dịch vụ khác liên quan đến sản phẩm như vận chuyển, trung chuyển cho khách hàng.
6.7 Hoạt động Marketing 

6.7.1 Các hoạt động, chương trình marketing, quảng bá sản phẩm, tìm kiếm khách hàng  

· Công tác marketing, quảng bá sản phẩm: 

Sản phẩm được giới thiệu rộng rãi bằng catalo, trang web, đĩa VCD với đầy đủ chủng loại, mẫu mã và trên các kênh phân phối.

Mỗi nhân viên trong phòng kinh doanh đều nắm rõ được quy trình sản xuất và nguyên vật liệu, công dụng của từng loại ngói, có thể tư vấn những giải pháp hợp lý nhất cho khách hàng.

Khi khách có nhu cầu, Công ty sẽ cử một nhân viên trực tiếp đến tư vấn, giới thiệu các loại ngói, cũng như các giàn đỡ, ngói phụ kiện đến tận các công trình.

Để đảm bảo giao hàng đúng tiến độ trong hợp đồng và đảm bảo chất lượng ngói ở mỗi công trình cụ thể, sẽ có ít nhất 01 cán bộ chịu trách nhiệm giám sát công trình đó. Ngói màu DIC-Secoin được kiểm nghiệm chất lượng thường xuyên và định kỳ đảm bảo tính đồng nhất về chất lượng của sản phẩm.

Phòng kinh doanh thường xuyên có các chuyến công tác đi các tỉnh để giới thiệu tính ưu việt của ngói màu DIC-Secoin đến các đơn vị tư vấn thiết kế, nhà thầu và các công trình.

Trong đó có sự phân công thống nhất giữa các nhân viên để việc tiếp thị đến các công trình đảm bảo thuận lợi không có sự đan xen chồng chéo khiến cho khách hàng cảm thấy không hài lòng. Hệ thống cung cấp sản phẩm được thiết lập như sau:

· Hệ thống các đại lý, nhà phân phối trên khắp miền Nam và miền Trung, đặc biệt tại TPHCM.

· Phòng trưng bày sản phẩm showroom tại TPHCM.

· Hệ thống tiếp thị tới từng công trình tại TP. HCM và các tỉnh phía nam (P. Kinh doanh Công ty ).

· Bộ phận tính toán khối lượng ngói và phụ kiện.

· Bộ phận đặc trách vận chuyển tới tận chân công trình cho khách hàng.

· Bộ phận thi công thực hiện các công đoạn dạng “chìa khóa trao tay”.

· Bộ phận chuyên nhận và xử lý thông tin phản hồi từ khách hàng để luôn có được những sản phẩm cũng như dịch vụ khách hàng hoàn hảo nhất.

Hiện nay Công ty đã xây dựng một hệ thống hơn 150 đại lý (bao gồm các đại lý cấp 1 và cấp 2) khắp các tỉnh thành phía Nam. Riêng các tỉnh miền Trung như Bình Thuận, Nha Trang, Đà Nẵng chủ yếu tập trung vào các tổng đại lý là nhà phân phối chính của ngói màu DIC – Secoin tại các tỉnh trên

· Dịch vụ bảo hành bảo trì và cung cấp sản phẩm:

Toàn bộ các sản phẩm ngói màu DIC-Secoin đều được bảo hành về mặt chỉ tiêu kỹ thuật và màu sắc rất nghiêm ngặt theo hệ thống quản lý chất lượng ISO 9001- 2000.

Các sản phẩm cung cấp cho khách hàng được đảm bảo đáp ứng các đặc tính kỹ thuật nêu ra trong hợp đồng hoặc bảng chào hàng (Ví dụ: Thông số về độ hút nước, cường độ uốn…)

Về hình thức thẩm mỹ, sản phẩm phải có sự đồng nhất về kích thước, chiều dầy trong phạm vi dung sai cho phép, màu sắc phải đồng đều trong bản thân mỗi sản phẩm và giữa các sản phẩm với nhau, độ bền màu theo thời gian sử dụng…

Nếu có bất kỳ sản phẩm nào không đáp ứng được các yêu cầu kỹ thuật, thẩm mỹ đề ra thì Công ty có trách nhiệm kịp thời thay thế các sản phẩm bị lỗi hoặc bị hỏng cho khách hàng.
6.7.2 Công tác xây dựng thương hiệu 

Song song với việc mỡ rộng thị trường, Công ty không ngừng đẩy mạnh việc xây dựng thương hiệu ngói màu DIC – Secoin trên thị trường và quảng bá hình ảnh thương hiệu ngói màu DIC-Secoin. Công ty thường tham gia các kỳ hội chợ về vật liệu xây dựng có uy tín như Vietbuild TP.HCM, Vietbuild Đà Nẵng, Vietcontruct Expo Cần Thơ. Trong các kỳ hội chợ tại Tp. Hồ Chí Minh, Hội chợ xây dựng Cần Thơ sản phẩm ngói màu cao cấp “DIC – Secoin”đã đạt được sự tín nhiệm của khách hàng và đã từng đạt được Cúp vàng, Huy chương vàng về sản phẩm chất lượng cao. Tại hội chợ triển lãm Vietbuild 2005 sản phẩm ngói màu cao cấp “DIC – Secoin”được bình chọn là Thương hiệu hàng đầu ngành Xây dựng -Vật liệu Xây dựng
 6.7.3 Nhãn hiệu thương mại, đăng ký phát minh sáng chế và bản quyền

Với nỗ lực không ngừng sản phẩm ngói màu cao cấp DIC – Secoin ngày càng khẳng định thương hiệu ngói màu trên thị trường vật liệu xây dựng, do vậy để bảo vệ thương hiệu và đảm bảo hoạt động trong tương lai, Công ty đã đăng ký nhãn hiệu thương mại bản quyền tại Cục Sở Hữu Trí Tuệ theo biên bản đăng ký số 4-2006-12869 ngày 08/08/2006 với mẫu thương hiệu đăng ký là DIC.
Logo của Công ty
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Giải thích ý nghĩa Logo Công ty
Logo của DIC Intraco gồm 2 phần:
· Phần thứ nhất: 
· Chữ DIC có hình dạng một toà nhà là sản phẩm đặc trưng của ngành xây dựng; 

· Chữ DIC màu xanh là chữ viết tắt tên tiếng Anh của Công ty  (Development Investment Construction Corporation); 

· Chữ I ở giữa được cách điệu bởi 3 ô màu trắng biểu tượng cho khối nhà cao tầng.

· Phiá trên cùng là hình mái nhà màu đỏ biểu tượng cho sự phát triển.

· Phía dưới chữ DIC có 3 vạch đỏ từ nhỏ đến lớn biểu tượng cho nền tảng vững chắc của ngôi nhà chung DIC

·  Phần thứ 2:  Là chữ INTRACO nằm giữa ba đường gạch ngang biểu tượng của Công ty Cổ phần Đầu tư và Thương mại DIC Intraco, là chữ viết tắt của tiếng anh DIC INVESTMENT TRADING. Một nét riêng của DIC Intraco, song cũng thể hiện sự gắn bó và tự hào với thương hiệu DIC. 
6.8 Các hợp đồng lớn đang được thực hiện hoặc đã được ký kết:
Công ty đã tạo lập được hệ thống khách hàng khá ổn định trên tất cả các lĩnh vực kinh doanh của mình. Một số hợp đồng tiêu biểu đang thực hiện của Công ty năm 2007 như sau:
Bảng 6: Danh sách các hợp đồng 
	Sốhợpđồng/PLhợp đồng
	Ngàyhợp đồng
	Nội dung
	Bên cung cấp
	Bên nhận cung cấp
	Trị giá hợp đồng (bao gồm thuế GTGT)

	09HĐMBHH.07/DIC
	01/01/2007
	Hợp đồng  bán Clinker
	Công ty CP Đầu tư và Thương mại DIC
	Công ty CP Xi măng Bình Dương
	Hợp đồng nguyên tắc

	170/2006.DIC-VINACONEX
	01/01/2007
	HĐ Mua CLINKER
	Trạm nghiền xi măng Cẩm Phả
	Công ty CP Đầu tư và Thương mại DIC
	Hợp đồng nguyên tắc

	186/HĐ.2007/XL
	01/03/2007

	Hợp đồng  bán Clinker 3.000-5000 tấn/tháng
	Công ty CP Đầu tư và Thương mại DIC
	Công ty Xây lắp An Giang
	Hợp đồng nguyên tắc

	41 HĐMBHH/DIC
	01/03/2007


	Hợp đồng  bán Clinker
	Công ty CP Đầu tư và Thương mại DIC
	Cơng ty cổ phần Bataco
	Hợp đồng nguyên tắc

	07 HĐMBHH/DIC
	01/01/2007


	HĐ nguyên tắc Bán CLINKER

	Công ty CP Đầu tư và Thương mại DIC
	Công ty CP Xi măng Cần Thơ
	Hợp đồng nguyên tắc

	23 HĐMBHH/DIC
	01/01/2007


	HĐ nguyên tắc Bán CLINKER
	Công ty CP Đầu tư và Thương mại DIC
	Cơng ty 621-QK9-XN xi măng 406
	Hợp đồng nguyên tắc

	75/XMTD-TTTT
	02/07/2007


	HĐ MUA 30.000 tấn CLINKER/ tháng


	Công ty Xi măng Tam Điệp
	Công ty CP Đầu tư và Thương mại DIC
	Hợp đồng nguyên tắc

	40 HĐMBHH/DIC
	01/03/2007


	HĐ nguyên tắc Bán CLINKER
	Công ty CP Đầu tư và Thương mại DIC
	Công ty Xi măng Việt Hoa
	Hợp đồng nguyên tắc

	90/ HĐMB/07
	02/04/2007


	HĐ mua 10.000 tấn/ tháng CLINKER

	Công ty xi măng cosevco sông Gianh
	Công ty CP Đầu tư và Thương mại DIC
	Hợp đồng nguyên tắc

	26-2007/ HĐKT-TT
	20/03/2007


	HĐ Mua 7.000-15.000 tấn/tháng


	CÔNG TY TNHH TM & VT Trường Thành -hcm


	Công ty CP Đầu tư và Thương mại DIC
	Hợp đồng nguyên tắc

	12 HĐKT
	01/04/2007


	HĐ Bán 50.000 tấn/tháng


	Công ty CP Đầu tư và Thương mại DIC
	Công ty TNHH phát triển Hùng Vương
	Hợp đồng nguyên tắc

	GCL070520
	03/05/2007
	HĐ mua CLINKER
Tổng giá trị 518.500 USD

	SCT Company Ltd
	Công ty CP Đầu tư và Thương mại DIC
	Hợp đồng nguyên tắc

	099/UMT-DIC/SC
	12/04/2007
	HĐ mua CLINKER Tổng giá trị

900.000 USD
	United Marine & Trading
	Công ty CP Đầu tư và Thương mại DIC
	Hợp đồng nguyên tắc

	01/HĐĐLXMXa-XMBD-07
	01/01/2007


	HĐ nguyên tắc Vận chuyển CLINKER

	Công ty CP Đầu tư và Thương mại DIC
	CÔNG TY CP Xi măng Bình Dương -Tỉnh bình dương
	Hợp đồng nguyên tắc

	115-2007/HĐDV-DIC


	01/01/2007


	HĐ nguyên tắc Vận chuyển CLINKER

	CÔNG TY TNHH Dịch vụ Hiệp Phước Lộc
	Công ty CP Đầu tư và Thương mại DIC
	Hợp đồng nguyên tắc

	22-2007/HDVC-TT


	02/07/2007


	HĐVC&Bốc xúc 20.000-30.000 Tấn /tháng
	CÔNG TY TNHH TM & VT Trường Thành –hcm-
	Công ty CP Đầu tư và Thương mại DIC
	Hợp đồng nguyn tắc

	42.HĐMBHH.2007/DIC-ĐT


	01/03/2007


	, HĐ bán 1.000-2.000 tấn CLINKER/tháng
	Công ty CP Đầu tư và Thương mại DIC
	CÔNG TY TNHH SX TM ĐỨC THỊNH
	Hợp đồng nguyên tắc

	186/HĐ.2007/XL


	01/03/2007


	HĐ Bán 3.000-5000 tấn CLINKER /tháng
	Công ty CP Đầu tư và Thương mại DIC
	CÔNG TY Xây lắp An Giang(ACC) - An Giang,
	Hợp đồng nguyên tắc

	41/ HĐMBHH.

2007/DIC-ĐT
	01/03/2007


	HĐ Bán CLINKER
	Công ty CP Đầu tư và Thương mại DIC
	CÔNG TY TNHH SXTM DV ĐỨC THỊNH
	Hợp đồng nguyên tắc

	52-2007/HĐKT-TT


	16/07/2007


	HĐ bán 10.000 - 15.000 tấn CLINKER/tháng


	Công ty CP Đầu tư và Thương mại DIC
	CÔNG TY TNHH TM & VT Trường Thành -hcm
	Hợp đồng nguyên tắc

	01/DIC-VNCHP/2007


	10/07/2007


	HĐ Giám định 1.000.000 đ/tàu
	CN CÔNG TY CP Giám địnhVINACONTROL Hải Phòng


	Công ty CP Đầu tư và Thương mại DIC
	Hợp đồng nguyên tắc

	0815-2007/HĐVC


	15/08/2007


	HĐVC  2900tấn /chuyến


	CÔNG TY CP Vận tải dầu khí việt nam-CN Hải Dương
	Công ty CP Đầu tư và Thương mại DIC
	Hợp đồng nguyên tắc

	171/HĐVC

	'27/09/2007
	HĐVC  10.000-20.000 tấn /chuyến


	CÔNG TY TNHH Vận tải Biển Hoàng Trung-hcm
	Công ty CP Đầu tư và Thương mại DIC
	Hợp đồng nguyên tắc

	228/HĐVC


	28/09/2007


	HĐVC  10.000-20.000 tấn /chuyến


	CÔNG TY CP TM Trí Đạt vận chuyển
	Công ty CP Đầu tư và Thương mại DIC
	Hợp đồng nguyên tắc

	110/UMT-DIC/SC
	31/05/2007
	HĐ Mua Clinker
	UNITED MARINE AND TRADING
	Công ty CP Đầu tư và Thương mại DIC
	1.281.000 usd

	GCL 070521
	24/05/2007
	HĐ Mua Clinker
	SCT CO…, LTD
	Công ty CP Đầu tư và Thương mại DIC
	1.067.500 USD

	GCL 070416
	18/04/2007
	HĐ Mua Clinker
	SCT CO…, LTD
	Cơng ty CP Đầu tư và Thương mại DIC
	915.000 USD

	GCL 070410
	26/03/2007
	HĐ Mua Clinker
	SCT CO…, LTD
	Công ty CP Đầu tư và Thương mại DIC
	610.000 USD


7. Báo cáo kết quả hoạt động sản xuất kinh doanh trong 3 năm gần nhất

7.1 Tóm tắt một số chỉ tiêu về hoạt động sản xuất kinh doanh của công ty trong 3 năm gần nhất
Bảng 7: Chỉ tiêu về hoạt động sản xuất kinh doanh năm 2005, 2006 và 2007
Đơn vị tính: đồng
	Chỉ tiêu
	2005
	2006
	% tăng giảm
	2007
	% tăng giảm

	Tổng giá trị tài sản
	77.055.276.346 
	102.885.564.426
	34%
	253.441.645.321
	146%

	Doanh thu thuần
	315.461.389.195 
	436.933.724.856
	39%
	592.322.204.626
	36%

	Lợi nhuận từ HĐKD
	6.848.104.373 
	6.594.806.540
	-4%
	14.753.368.057
	124%

	Lợi nhuận khác 
	 627.901.713 
	2.031.301.778
	224%
	963.559.528
	-43%

	Lợi nhuận trước thuế
	7.476.006.086 
	8.626.108.318
	15%
	15.716.927.585
	85%

	Lợi nhuận sau thuế
	7.476.006.086 
	8.626.108.318
	15%
	13.507.395.705
	59%

	Tỷ lệ lợi nhuận chi trả cổ tức
	48,15%
	(*)
	-
	-
	-


(Nguồn: Báo cáo Kiểm toán 2005, 2006, Báo cáo Tài chính hợp nhất chưa kiểm toán của DIC năm 2007)
(*): năm 2006 cổ tức được chia theo tỷ lệ 15% bằng tiền mặt và 5% bằng cổ phiếu theo mệnh giá cổ phần. 
7.2 Những nhân tố ảnh hưởng đến hoạt động sản xuất kinh doanh của công ty trong năm báo cáo 

7.2.1 Các nhân tố thuận lợi
Kinh tế Việt Nam tăng trưởng không ngừng với mức tăng bình quân hàng năm từ 7 – 8%, đời sống người dân ngày càng được cải thiện, yêu cầu về các tiện nghi cuộc sống cũng gia tăng đáng kể. Các công trình xây dựng ngày càng nhiều, nhu cầu về vật liệu xây dựng và trang trí nội thất ngày càng gia tăng. Hơn thế nữa, quá trình gia nhập các tổ chức kinh tế thế giới đã mở ra rất nhiều cơ hội giao thương với các đối tác nước ngoài. Môi trường kinh tế thay đổi theo chiều hướng tốt hơn cho các doanh nghiệp trong nước đã tạo ra những điều kiện hết sức thuận lợi cho Công ty trong việc mở rộng và phát triển các hoạt động sản xuất kinh doanh của mình.
Trong thời gian vừa qua, kinh doanh clinker mang lại nguồn thu nhập ổn định nhất cho công ty. Nhu cầu xây dựng của các tỉnh phía Nam rất lớn, đòi hỏi một khối lượng xi măng trên dưới 30 triệu tấn mỗi năm. Chính vì thế, là nguyên liệu chính để sản xuất xi măng, nhu cầu clinker là rất lớn. Có một số công ty sản xuất xi măng trong nước có thể sản xuất được clinker nhưng vẫn không đủ để cung cấp cho thị trường trong nước, một phần lớn clinker phải nhập khẩu, mỗi năm lượng clinker phải nhập khẩu của Việt Nam khoảng 4 – 5 triệu tấn. Bên cạnh đó, từ đầu năm 2005, thuế nhập khẩu clinker giảm từ 10% xuống còn 5% cũng tạo điều kiện thuận lợi hơn cho hoạt động kinh doanh clinker của Công ty. 
Bên cạnh các sản phẩm vật liệu xây dựng với những công năng, kiểu dáng, mẫu mã mang tính truyền thống thì hiện nay nhà sản xuất và người tiêu dùng đang hướng đến các loại vật liệu xây dựng bằng các chất liệu mới, ngói màu là một trong các vật liệu đó. Trước nhu cầu ngói màu ngày càng tăng mạnh, Công ty đã đầu tư xây dựng các nhà máy sản xuất ngói màu. Đồng thời, để tạo lập và phát triển mạng lưới khách hàng trong thời kỳ đầu tư xây dựng nhà máy, Công ty nhập khẩu ngói màu từ nước ngoài và bán cho các cửa hàng, công ty kinh doanh vật liệu xây dựng trong nước. Từ năm 2005, ngói màu của Công ty sản xuất đã thay thế toàn bộ ngói nhập khẩu và trở thành mặt hàng bán chạy nhất trong thời gian qua.
Nhu cầu vận chuyển hàng hoá cũng có sự gia tăng đáng kể, đội xà lan của Công ty phải hoạt động với công suất cao mới có thể đáp ứng được các nhu cầu vận chuyển hàng hoá của khách hàng.

Bên cạnh đó, sau cổ phần hoá, với mô hình công ty cổ phần, Công ty đã năng động hơn trong sản xuất kinh doanh, đón bắt một cách nhanh chóng và chính xác các cơ hội đầu tư và kinh doanh. Thuận lợi này đã phát huy tác dụng, thể hiện trong các dự án đầu tư và phát triển của Công ty trong hiện tại và trong các dự án đang và sẽ tiến hành.
 7.2.2 Các nhân tố khó khăn
Mặc dù nền kinh tế phát triển mạnh hơn nhưng sự phụ thuộc ở một số ngành nghề vào thị trường thế giới cũng theo quá trình toàn cầu hoá cũng gia tăng. Giá cả các nguyên vật liệu đầu vào như xăng dầu, xi măng, clinker, sắt thép,... biến động một cách bất thường khiến cho các công ty trong nước gặp khó khăn về kế hoạch kinh doanh và từ đó dẫn đến bị động trong việc thực hiện các hợp đồng của mình.
Kinh tế phát triển cộng thêm yếu tố hội nhập của kinh tế nước nhà đã làm  gia tăng cạnh tranh đáng kể trong tất cả các lĩnh vực. Trong lĩnh vực kinh doanh vật liệu xây dựng, các rào cản gia nhập ngành hầu như không có, do vậy, sức cạnh tranh trở nên hết sức mạnh mẽ. Đặc biệt trong lĩnh vực nhập khẩu clinker, do sự thiếu hụt về nguồn cung trong nước đã khiến cho Chính phủ phải gia tăng tối đa nguồn cung từ nước ngoài thông qua nhập khẩu. Từ đó, các doanh nghiệp nhập khẩu clinker ngày càng tăng, dẫn đến cạnh tranh gay gắt về giá cả và phương thức thanh toán. Điều này gây khó khăn không ít cho Công ty trong việc đảm bảo và phát triển thị phần của mình.
Ngoài ra, sau cổ phần hoá, Công ty gặp phải một số khó khăn do có sự thay đổi về nhân sự, thay đổi chính sách tín dụng của một số ngân hàng,... Tuy nhiên, những khó khăn này không đáng kể.

8.  Vị thế của công ty so với các doanh nghiệp khác trong cùng ngành 

8.1   Vị thế của Công ty trong ngành
Lĩnh vực phân phối clinker và thạch cao:
Với trên 15 năm kinh nghiệm, Công ty đã là 1 nhà phân phối chính thức Clinker và thạch cao trong khối Asean của các tập đoàn  như: SCT Co.,Ltd ; United Marine & Trading Co.,Ltd. Những nhà cung cấp này đều là các bạn hàng lâu năm của Công ty nên có sự ổn định cao trong nguồn hàng nhập khẩu.

Bằng uy tín của mình, Công ty đã thâm nhập vào thị trường cung cấp clinker cho trên 30 trạm nghiền thuộc công ty sản xuất xi măng ở khu vực phía Nam như : Công ty xi măng Hà Tiên, Xí nghiệp Xi măng 406 Cần Thơ, Công ty cổ phần xi măng Bình Dương, Công ty cổ phần Xi măng Cần Thơ, Công ty XM Cẩm Phả, Fico Tây Ninh, Công ty CP xi măng Sài Gòn...và rất nhiều các công ty vật liệu xây dựng khác. Hiện nay, tại khu vực phía Nam, thị phần cung cấp clinker của Công ty khoảng 85%.

Cho đến nay, DIC-Intraco có thể tự tin khẳng định uy tín hàng đầu về năng lực cung cấp Clinker với số lượng ổn định, giá cạnh tranh và là nhà cung ứng tiêu biểu trong ngành Xi măng nói chung.

Xu hướng hiện nay, Clinker phía Bắc dư cần vận chuyển cung ứng vào Nam, Công ty đã ký hợp đồng cung cấp độc quyền của các Công ty như : xi măng Hữu Nghị, Lam Thạch, Tam Điệp và là  nhà phân phối chính thức cho các Công ty xi măng : Phúc Sơn, Hoàng Thạch... Với số lượng cung cấp dự kiến đến năm 2008 là 1triệu tấn/năm.

Trong những năm qua, 1 trong những yếu tố khó khăn là tình hình thuê tàu vận chuyển nước ngoài và trong nước. Công ty đã quyết định thành lập Công ty CP vận tải Minh Phong tham gia góp vốn 51% trên vốn điều lệ là 20 tỷ đồng, ký hợp đồng mua Tàu Đông Hà với trị giá 50 tỷ đồng, nhằm chủ động trong việc vận chuyển Clinker trong và ngoài nước, khai thác các dịch vụ vận tải khác. 

Lĩnh vực vận tải:
Trong lĩnh vực vận tải bằng xà lan, hiện nay Công ty đã đầu tư mua mới 04 chiếc xà lan trọng tải 600-670 tấn để phục vụ nhu cầu vận chuyển vật liệu xây dựng cho các bạn hàng thân thiết và cho một số khách hàng bên ngoài. Do đó, tính ổn định trong hoạt động vận tải này của Công ty là khá cao.
Lĩnh vực sản xuất ngói màu:

Sản xuất ngói màu trong các năm qua đã thể hiện được tính đúng đắn của Công ty khi khả năng tiêu thụ của sản phẩm ngói màu DIC - Secoin là rất lớn, sản xuất không kịp nhu cầu của thị trường, lượng hàng đặt cao hơn nhiều lần so với năng lực sản xuất.
Trong quá trình tham gia vào thị trường, sản phẩm ngói màu cao cấp DIC –Secoin gặp không ít những khó khăn trong việc cạnh tranh với các sản phẩm ngói màu cùng chủng loại của các đơn vị sản xuất có uy tín trong và ngoài nước. Hiện nay các sản phẩm ngói màu sản xuất trong nước cạnh tranh trực tiếp trên thị trường là các sản phẩm ngói màu của các đơn vị có uy tín như gạch ngói Đồng Tâm, gạch ngói Đồng Nai, gạch ngói Mỹ Xuân, và các đơn vị mới như ngói màu Nakamura, ngói màu của Công ty XD Z27 Cần Thơ ……

Đặt biệt sản phẩm cạnh tranh của nước ngoài là ngói màu CPAC Thái Lan, chiếm thị phần rất lớn trong thị trường ngói màu của cả nước, đây là đối thủ mạnh so với các sản phẩm ngói màu sản xuất trong nước.
Tuy nhiên với sự nỗ lực không ngừng của đội ngũ nhân viên Công ty DIC và chiến lược kinh doanh rõ ràng, Ban lãnh đạo công ty luôn định hướng đúng đắn về giá cả, mẫu mã và các kế hoạch kinh doanh do vậy đã ngày càng khẳng định thương hiệu ngói màu DIC – Secoin trên thị trường.
Với ưu thế về mẫu mã và đa dạng về màu sắc cùng với chất lượng vượt trội, ngói màu cao cấp DIC – Secoin vẫn chiếm được thị phần nhất định trong thị trường ngói màu. Cùng với việc nghiên cứu ứng dụng kỹ thuật mới để không ngừng nâng cao chất lượng sản phẩm, ngói màu DIC – Secoin đang ngày càng là sự lựa chọn tốt nhất cho mái lợp trong tất cả công trình xây dựng hiện tại cũng như trong tương lai.
Lĩnh vực đầu tư, xây dựng:

Công ty cổ phần DIC ngay từ khi thành lập đã rất chú trọng đến mảng đầu tư và đó cũng chính là định hướng chiến lược của Công ty hiện nay. Hiện tại Công ty đang triển khai những dự án rất khả thi nhằm tạo cơ sở phát triển bền vững và lâu dài trong tương lai như các dự án:

· Dự án khu công nghiệp xen kẽ khu dân cư 350 ha tại xã Xuân Thới Thượng huyện Hóc Môn, hiện đang hoàn tất thủ tục hồ sơ, tiến hành giải phóng mặt bằng, đền bù vào năm 2008. Thời gian xây dựng 04 năm, dự kiến 2012 bắt đầu đi vào hoạt động. Tổng đầu tư dự kiến trên 1.500 tỷ đồng. Dự án đã được Ban quản lý các khu chế xuất và công nghiệp Tp.HCM đang trình Ủy ban Nhân dân thành phố và Chính phủ thông qua ban hành quyết định cấp đất đầu tư.

· Dự án khu cao ốc văn phòng tại đường Trần Hưng Đạo, Quận 1 Tp.HCM. Ký HĐ hợp tác kinh doanh giữa Công ty và đối tác của Bộ Quốc phòng góp vốn đầu tư xây dựng và kinh doanh cao ốc văn phòng cho thuê, trung tâm dịch vụ thương mại trên diện tích khoảng 1.000 m2 thuộc quản lý của Bộ Quốc Phòng; diện tích sàn XD (đang xin sở quy hoạch kiến trúc) từ 9.000 m2 đến 15.000 m2; tổng vốn đầu tư dự kiến từ 100-150 tỷ đồng. Để triển khai dự án này, Công ty đã thành lập Công ty Cổ phần Đầu tư bất động sản Hướng Việt với vốn điều lệ là 30 tỷ đồng, trong đó  DIC tham gia góp 55% vốn. 

· Nhằm chủ động trong nguồn hàng cung cấp, Công ty đã thành lập CTCP xi măng Hữu Nghị 2 với vốn điều lệ 200 tỷ đồng nhằm phát triển dự án nhà máy xi măng công suất 2.500 tấn Clinker/ngày tương đương 1 triệu tấn xi măng/năm tại tỉnh Phú Thọ; tổng vốn đầu tư trên 800 tỷ đồng; Công ty tham gia góp 49% vốn điều lệ.
8.2 Triển vọng phát triển của ngành 
Một trong những nhân tố thúc đẩy là sự phát triển không ngừng của ngành bất động sản khi Việt Nam chính thức gia nhập WTO; các dự án xây dựng, các khu công nghiệp, trung tâm thương mại, cao ốc văn phòng, căn hộ cao cấp…. của các tỉnh phía Nam cũng đang trên đà hưng thịnh, đòi hỏi một khối lượng xi măng trên dưới 40 triệu tấn mỗi năm. Chính vì thế, là nguyên liệu chính để sản xuất xi măng, nhu cầu clinker là rất lớn. Clinker phải nhập khẩu mỗi năm của Việt Nam khoảng 4 – 5 triệu tấn. Kim ngạch nhập khẩu clinker của Công ty năm 2007 sẽ đạt  khoảng 850.000 tấn, đạt 30 triệu USD, tương đương 480 tỷ đồng tăng 153% so với năm 2006.

Clinker và thạch cao là nguồn hàng dồi dào từ các nước Thailand, Phillipines, Indonesia. Thời gian từ tháng 11 đến tháng 3 hàng năm do tàu vận chuyển từ Bắc vào Nam rất khó khăn nên chủ lực trong thời điểm này vẫn là nguồn hàng nhập khẩu. Do đó việc phát triển nhập khẩu Clinker trong 15 năm qua đã tạo dựng sự ổn định cho mặt hàng này.

Năm 2007 và đầu năm 2008, rất nhiều các trạm nghiền ở khu vực phía Nam đi vào hoạt động với công suất hàng triệu tấn/năm như: nhà máy xi măng Cẩm Phả thuộc Tổng công ty Vinaconex với công suất 1,3 triệu tấn/năm; Công ty xi măng Hạ Long (trạm nghiền Hiệp Phước) thuộc Tổng Công ty Sông Đà với công suất 1 triệu tấn/năm; trạm nghiền xi măng Hà tiên 2 Long An với công suất 700.000 tấn/năm…
8.3 Đánh giá về sự phù hợp định hướng phát triển của Công ty với định hướng phát triển của ngành, chính sách của Nhà nước và xu thế chung của thế giới
Trước đà tăng trưởng mạnh mẽ của nền kinh tế  trong giai đoạn hòa nhập và đặc biệt của ngành xây dựng nói riêng, Công ty đã có những định hướng nhất định nhằm nắm bắt cơ hội phát triển này. 

Công ty có kế hoạch tăng vốn điều lệ trong những năm tới nhằm nâng cao năng lực kinh doanh, trong đó vẫn chú trọng vào lĩnh vực mũi nhọn là thương  mại. Công ty sẽ phát triển hoạt động xuất nhập khẩu vật liệu xây dựng như clinker, thạch cao… Bên cạnh đó Công ty cũng sẽ tiến hành mở rộng ngành nghề kinh doanh tới các lĩnh vực mới như: nông sản, thực phẩm, hàng tiêu dùng, hàng thủ công mỹ nghệ… 
Công ty cổ phần DIC ngay từ khi thành lập đã rất chú trọng đến mảng đầu tư và đó cũng chính là hướng đi đúng đắn nhất của Công ty hiện nay. Hiện tại Công ty đang thẩm định và triển khai những dự án rất khả thi nhằm tạo cơ sở phát triển bền vững và lâu dài trong tương lai như dự án Khu công nghiệp Hóc Môn, dự án mở rộng nhà máy xi măng Hữu Nghị, dự án xây dựng nhà máy sản xuất đồ gỗ nội thất…
Ngoài ra Công ty cũng không ngừng đầu tư vào công tác tuyển dụng, đào tạo nhằm nâng cao năng lực CBCNV, đầu tư nâng cao uy tín doanh nghiệp, tăng năng lực cạnh tranh và khẳng định vị thế trên thị trường. 
Do đó các định hướng phát triển của Công ty là hoàn toàn phù hợp với định hướng phát triển của ngành và nền kinh tế hiện nay.
9. Chính sách đối với người lao động:

9.1 Phân loại

Số lượng lao động của Công ty đến 30/09/2007 là:170 người, trong đó:
Phân theo trình độ

· Đại học:
50 người

· Cao đẳng, trung cấp:
17 người
· Lao động phổ thông:
103 người


Phân theo chức năng

· Lao động gián tiếp:
56 người. 

· Lao động trực tiếp:
114 người 

9.2 Đào tạo

Hằng năm, Công ty đều có chương trình đào tạo tại chỗ, tổ chức kèm cặp công nhân cũ – công nhân mới, công nhân tay nghề cao kèm cặp công nhân tay nghề thấp, ngoài ra tổ chức thi nâng bậc hằng năm, trước mỗi kỳ thi đều có tổ chức những khóa đào tạo ký thuyết ngắn ngày, các kỹ sư trong Công ty đảm nhận công việc giảng dạy, có thù lao cho giáo viên. Bên cạnh đó, tổ chức cho công nhân tham quan các đơn vị bạn thường xuyên để học hỏi kinh nghiệm, kỹ thuật, công nghệ nhằm cập nhật kịp thời các ứng dụng mới cho sản xuất.

9.3 Lương, thưởng 

· Chính sách về lương chủ yếu thực hiện khoán đơn giá theo sản phẩm sản xuất và sản lượng tiêu thụ.

· Chính sách thưởng đa dạng: khuyến khích sản xuất kinh doanh, thưởng vào những ngày lễ, tết, nhất là tết Âm lịch thưởng mức cao nhất.

· Chính sách trợ cấp: trợ cấp ốm đau, thai sản, nghỉ việc áp dụng theo quy định của Bộ Luật Lao động.
10. Chính sách cổ tức

Căn cứ theo Điều lệ Tổ chức và Hoạt động của Công ty, chính sách phân phối cổ tức sẽ do Hội đồng Quản trị đề nghị và ĐHĐCĐ quyết định như sau: 

· Công ty chỉ trả cổ tức cho các cổ đông khi Công ty kinh doanh có lãi và đã hoàn thành nghĩa vụ nộp thuế và nghĩa vụ tài chính khác theo quy định của pháp luật. 

· Tỷ lệ chia cổ tức sẽ được ĐHĐCĐ quyết định dựa trên đề xuất của Hội đồng Quản trị, với căn cứ là kết quả hoạt động kinh doanh của năm hoạt động và phương án hoạt động kinh doanh của các năm tới. 

· Cổ tức được chia cho các cổ đông tương đương với phần vốn góp của cổ đông

· Tùy theo tình hình thực tế, Hội đồng quản trị có thể tạm ứng cổ tức cho các cổ đông theo quý hoặc 6 tháng nhưng không vượt quá mức 70% số cổ tức dự kiến.

· Năm 2005, mức chia cổ tức là 18% trên mệnh giá cổ phần.

· Năm 2006, mức chia cổ tức là 15% bằng tiền mặt và 5% bằng cổ phiếu trên mệnh giá cổ phần.
11. 
12. Tình hình hoạt động tài chính

11.1 Các chỉ tiêu cơ bản

Trích khấu hao TSCĐ:

· Năm 2003, khấu hao thực hiện theo Quyết định số 166/1999/QĐ – BTC ngày 30/12/1999 của Bộ Tài chính.

· Năm 2004, khấu hao thực hiện theo Quyết định số 206/2003/QĐ – BTC ngày 12/12/2003 của Bộ Tài chính.

· Năm 2005, khấu hao thực hiện theo Quyết định số 206/2003/QĐ – BTC ngày 12/12/2003 của Bộ Tài chính.
· Năm 2006, khấu hao thực hiện theo Quyết định số 206/2003/QĐ – BTC ngày 12/12/2003 của Bộ Tài chính.

· 06 tháng năm 2007, khấu hao thực hiện theo Quyết định số 206/2003/QĐ – BTC ngày 12/12/2003 của Bộ Tài chính.

Theo đó, phương pháp khấu hao của Công ty là theo đường thẳng với mức trích khấu hao của từng loại tài sản như sau:

· Nhà cửa vật kiến trúc
: 
05 – 18 năm
· Máy móc thiết bị
: 
07 – 11 năm

· Phương tiện vận tải
:
05 – 11 năm

· Thiết bị, dụng cụ quản lý:
05 – 06 năm

· Tài sản khác
:
10 năm

11.2 Mức lương bình quân
Bảng 8: Mức lương bình quân
	Chỉ tiêu
	2005
	2006
	09/2007

	Quỹ tiền lương (Triệu đồng)
	3.900
	3.248
	3.898

	Số lao động (người)
	130
	118
	170

	Mức lương b/q tháng (Triệu đồng)
	2,5
	2,8
	3,2


(Nguồn: Báo cáo Kiểm toán 2005, 2006 Báo cáo Quyết toán của DIC Q3 2007)
Với mục tiêu khuyến khích và tạo động lực cho các cán bộ công nhân viên của Công ty đóng góp nhiều hơn nữa cho các hoạt động sản xuất kinh doanh, mức lương bình quân của Công ty là cao hơn mức lương trung bình của các doanh nghiệp cùng ngành. Tuy nhiên, mức lương này vẫn đảm bảo được khả năng cạnh tranh của Công ty trên thị trường.

11.3 Thanh toán các khoản nợ đến hạn

Đặc điểm kinh doanh của Công ty là mua bán gối đầu và để đảm bảo uy tín trong kinh doanh của mình, Công ty đã thực hiện chính sách mua hàng trả ngay trong vòng thời gian từ 8 – 17 ngày là công ty sẽ thanh toán các khoản nợ cho các nhà cung cấp. Chính vì thế, mặc dù trong thời gian qua, tuy công ty thiếu vốn hoạt động nhưng uy tín của Công ty trên thương trường rất tốt. Tất cả các khoản nợ đến hạn đều được Công ty thanh toán một cách nhanh chóng và đầy đủ.
11.4 Các khoản phải nộp theo luật định

Bảng 9: Các khoản phải nộp 

Đơn vị tính: đồng

	Chỉ tiêu
	2005
	2006
	2007

	Số còn phải nộp đầu năm
	        3.814.706.910
	        660.870.063 
	     4.046.341.080 

	Số phải nộp trong kỳ
	37.024.721.518        
	   43.917.139.811 
	   40.955.855.354 

	Tổng phải nộp
	       40.839.428.428 
	   44.578.009.874 
	45.002.196.434    

	Số đã nộp
	       40.178.558.365 
	   40.531.668.823 
	   40.174.520.127 

	Số còn phải nộp cuối kỳ
	660.870.063         
	     4.046.341.051 
	     4.827.676.307 


(Nguồn: Báo cáo Kiểm toán 2005, 2006 Báo cáo Tài chính hợp nhất chưa kiểm toán của DIC năm 2007)
Công ty luôn thực hiện tốt các nghĩa vụ nộp thuế, phí, lệ phí và các khoản phải nộp theo luật định. Mỗi năm Công ty đóng góp cho ngân sách nhà nước từ 35 – 60 tỷ đồng.
Trích lập các quỹ theo luật định: 

Công ty Cổ phần Đầu tư & Thương mại DIC-Intraco thực hiện nghiêm túc việc trích lập các quỹ theo luật định và điều lệ Công ty.
Tổng dư nợ vay

Bảng 10: Tổng dư nợ vay

Đơn vị tính: đồng

	Chỉ tiêu
	2005
	2006
	2007

	Vay ngắn hạn
	24.494.787.573 
	49.960.694.371 
	136.621.280.009

	Vay dài hạn
	-  
	-  
	25.270.161.544  

	Tr.đó: Nợ quá hạn
	-
	-
	-

	Tổng cộng
	24.494.787.573 
	49.960.694.371  
	161.891.441.553 


(Nguồn: Báo cáo Kiểm toán 2005, 2006 Báo cáo Tài chính hợp nhất chưa kiểm toán của DIC năm 2007)
Các khoản vay này phục vụ cho các hoạt động thanh toán ngắn hạn của Công ty, xoay vòng rất nhanh. Do đó, không có khoản nợ vay nào quá hạn.
Tình hình công nợ hiện nay

Bảng 11: Tình hình công nợ

Đơn vị tính: đồng 

	Chỉ tiêu
	2005
	2006
	2007

	Nợ phải thu
	45.377.555.516 
	68.324.641.024 
	107.680.105.837 

	· Phải thu của khách hàng
	39.902.920.518 
	77.080.816.816 
	71.331.435.521
10.042. 

	· Trả trước cho người bán
	 1.052.732.822 
	17.599.905.073
	29.126.829.901

	· Các khoản phải thu khác
	 4.421.902.176 
	8.036.106.760 
	7.221.840.415

	Nợ phải trả
	50.297.253.865 
	49.960.694.371 
	136.621.280.009

	· Vay và nợ ngắn hạn
	24.494.787.573 
	25.742.257.580
15.064.
	109.526.083.059

	· Phải trả cho người bán
	 17.298.648.894
	15.064.771.068

	15.156.931.873

	· Người mua trả tiền trước
	2.722.172.900 
	1.361.905.170
	1.087.926.546

	· Thuế và các khoản phải nộp cho Nhà nước
	1.621.507.005 
	4.046.341.051
	7.149.627.467

	· Phải trả công nhân viên
	219.754.000
	260.000.000

	1.186.684.460

	· Chi phí phải trả
	2.435.130.506
	1.529.130.045
	2.282.331.981

	· Các khoản phải trả, phải nộp khác
	1.505.252.987 
	1.956.289.457
	231.694.623


(Nguồn: Báo cáo Kiểm toán 2005, 2006 Báo cáo Tài chính hợp nhất chưa kiểm toán của DIC năm 2007)
Nhìn chung, các khoản phải thu và phải trả tương đương nhau nên công ty luôn đảm bảo tốt được khả năng thanh toán công nợ của mình.
Các chỉ tiêu tài chính chủ yếu
Bảng 12:Các chỉ tiêu tài chính chủ yếu
	Các chỉ tiêu
	2005
	2006
	2007

	Chỉ tiêu về khả năng thanh toán
	 
	 
	

	· Hệ số thanh toán ngắn hạn  (lần)
	1,24
	1,84
	1,01

	· Hệ số thanh toán nhanh (lần)
	0,99
	1,6
	0,98

	Chỉ tiêu về cơ cấu vốn
	 
	 
	

	· Nợ phải trả/Tổng nguồn vốn
	65%
	48%
	64%

	· Nguồn vốn chủ sở hữu/ Tổng nguồn vốn
	35%
	52%
	36%

	· Nợ phải trả/Nguồn vốn chủ sở hữu
	188%
	91%
	270%

	Chỉ tiêu về năng lực hoạt động
	 
	 
	

	· Vòng quay hàng tồn kho
	35,26
	35,54
	145,71

	· Doanh thu thuần/Tổng tài sản 
	4,09
	4,32
	2,34

	Chỉ tiêu về khả năng sinh lời
	 
	 
	

	· Hệ số LNST/Doanh thu thuần
	2,4%
	2,0%
	2,3%

	· Hệ số Lợi nhuận sau thuế/Vốn chủ sở hữu 
	27,9%
	16,4%
	22,5%

	· Hệ số Lợi nhuận sau thuế/Tổng tài sản
	9,70%
	8,5%
	5,3%

	· Giá sổ sách (đồng/cổ phần)
	13.246
	16.540
	17.844

	· Thu nhập trên mỗi cổ phần (đồng/cổ phần)
	3.817
	3.750
	4.020


Hội đồng Quản trị, Ban Tổng Giám đốc, Ban Kiểm soát
12.1 Hội đồng quản trị

Ông Đinh Ngọc Ninh- Chủ tịch HĐQT
· Họ và tên: 

Đinh Ngọc Ninh

· Giới tính: 

Nam

· Ngày tháng năm sinh: 

21/01/1960
· Nơi sinh: 

Thanh Hóa

· Quốc tịch: 

Việt Nam

· Số CMND: 

023180988; ngày cấp 30/12/1993; nơi cấp Tp. HCM

· Dân tộc: 

Kinh 

· Địa chỉ thường trú:

157/2 Nguyễn Chí Thanh, Quận 5, Tp.HCM

· Số điện thoại liên lạc ở cơ quan: (08) 931 0504

· Trình độ văn hóa: 
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· Trình độ chuyên môn: 

Kỹ sư Đại học Bách Khoa

· Quá trình công tác:

· 1982-1985: 
Cán bộ Phòng Kỹ thuật Công ty Sợi Đông Nam.

· 1985-1990: 
Đội trưởng Đội kiểm hoá Hải quan TP.HCM.

· 1990-1995: 
Trưởng đại diện Công Ty SECOPON tại Việt Nam.

· 1995-1998: 
Giám đốc Công ty Đầu tư Xây dựng & Dịch vụ Du lịch tại Tp.HCM.

· 1999-2002: 
Phó Giám đốc Công ty Đầu tư Phát triển Xây Dựng kiêm Giám đốc Chi nhánh tại TPHCM.

· 2003-2004:
Phó Tổng Giám đốc Công ty Đầu Tư Phát Triển Xây Dựng kiêm Giám đốc Công ty DIC Đầu Tư Thương Mại.
· 2005 -> nay:
Chủ tịch Hội đồng Quản trị Công ty Cổ phần  Đầu tư và Thương mại DIC- Intraco
· Chức vụ công tác hiện nay: Chủ tịch Hội đồng Quản trị Công ty Cổ phần  Đầu tư và Thương mại DIC- Intraco
· Chức vụ đang nắm giữ tại các tổ chức khác: Tổng Giám đốc Công ty Cổ phần Bất động sản SSG.
· Tổng số cổ phiếu nắm giữ: 698.562 cổ phần
· Cá nhân: 342.562 cổ phần (tỷ lệ 10,2% tổng vốn cổ phần)

· Đại diện (vốn Nhà nước): 356.000 cổ phần (tỷ lệ 10.6% tổng vốn cổ phần) 
· Những người có liên quan: không
· Các khoản nợ đối với Công ty: không

· Lợi ích liên quan đối với tổ chức phát hành: không
Ông Nguyễn Đức Hải- Thành viên HĐQT kiêm Tổng Giám đốc
· Họ và tên: 

Nguyễn Đức Hải 

· Giới tính: 

Nam

· Ngày tháng năm sinh: 

24/05/1971

· Nơi sinh: 

Hưng Yên

· Quốc tịch: 

Việt Nam

· Số CMND: 

024128777; ngày cấp 22/07/2003; nơi cấp Tp. HCM

· Dân tộc: 

Kinh 

· Địa chỉ thường trú:

79/4C khu phố 4, Phường Tân Kiểng, Quận 7, Tp.HCM

· Số điện thoại liên lạc ở cơ quan: (08) 931 0504

· Trình độ văn hóa: 
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· Trình độ chuyên môn: 

Cử nhân Kinh tế
· Quá trình công tác:

· 1995- 2002:
Trưởng phòng kinh doanh Công ty Đầu tư Phát triển-   Xây dựng chi nhánh Tp.HCM.
· 2003:
Trưởng phòng kinh doanh Công ty DIC Đầu tư và Thương Mại.

· 2004- 01/2005: 
Phó Giám đốc Công ty  Đầu tư và Thương Mại DIC-                   Intraco.

· 01/2005- 08/2005:
Phó Tổng Giám đốc Công ty Cổ phần Đầu tư và     Thương mại DIC- Intraco.

· 08/2005- nay:
Tổng Giám đốc Công ty Cổ phần Đầu tư và Thương      mại DIC.

· Chức vụ công tác hiện nay: thành viên Hội Đồng Quản Trị - Tổng Giám đốc Công ty Cổ phần Đầu tư và Thương mại DIC – Intraco

· Chức vụ đang nắm giữ ở các tổ chức khác: Chủ tịch HĐQT Công ty Cổ phần Thương mại Vận tải Minh Phong. 

· Tổng số cổ phiếu nắm giữ: 189.000 cổ phần
· Cá nhân: 189.000 cổ phần (tỷ lệ 5,63% tổng vốn cổ phần)

· Đại diện: không
· Những người có liên quan: không 
· Các khoản nợ đối với Công ty: không

· Lợi ích liên quan đến tổ chức phát hành: không.
Ông Đinh Hồng Kỳ- Thành viên HĐQT 

· Họ và tên: 

Đinh Hồng Kỳ 

· Giới tính: 

Nam

· Ngày tháng năm sinh: 

04/11/1966

· Nơi sinh: 

Hà Nội

· Quốc tịch: 

Việt Nam

· Số CMND: 

011137754; ngày cấp 29/12/1995; nơi cấp Hà Nội

· Dân tộc: 

Kinh 

· Địa chỉ thường trú:

P1A nhà 24 Phường Bách Khoa, Quận Hai Bà Trưng, Hà Nội

· Số điện thoại liên lạc ở cơ quan: (04) 971 8899

· Trình độ văn hóa: 
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· Trình độ chuyên môn: 

Kỹ sư điều khiển tự động

· Quá trình công tác:

· 1988-1990:
Công ty Điện lực I – Hà Nội
· 1990-1995:
Thương vụ Việt Nam tại Ba Lan

· 1995-nay:
Tổng Giám đốc Công ty Dịch vụ Thương mại và Đầu tư SECOIN.

· Chức vụ đang công tác hiện nay: thành viên HĐQT Công ty Cổ phần Đầu tư và Thương mại DIC – Intraco.

· Chức vụ đang nắm giữ ở các tổ chức khác: Tổng Giám đốc Công ty Dịch vụ Thương mại và Đầu tư SECOIN
· Tổng số cổ phiếu nắm giữ: 78.750 cổ phần
· Cá nhân: 78.750 cổ phần (tỷ lệ 2% tổng vốn cổ phần)

· Đại diện: không
· Những người có liên quan: không
· Các khoản nợ đối với Công ty: không

· Lợi ích liên quan đến tổ chức phát hành: không.
Phạm Hồng Minh- Thành viên HĐQT
· Họ và tên: 

Phạm Hồng Minh

· Giới tính: 

Nam

· Ngày tháng năm sinh: 

08/02/1959

· Nơi sinh: 

Hà Nội

· Quốc tịch: 

Việt Nam

· Số CMND: 

022463954; ngày cấp 24/03/1993; nơi cấp Tp.HCM

· Dân tộc: 

Kinh 

· Địa chỉ thường trú:

133/1 Hòa Hưng, Phường 12, Quận 10, Tp.HCM

· Số điện thoại liên lạc ở cơ quan: (08) 848 3721
· Trình độ văn hóa: 
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· Trình độ chuyên môn: 

Đại học
· Quá trình công tác:

· 1981- 1984:
Viện nghiên cứu Khoa học Kỹ thuạt Bảo hộ lao động- Tổng Công đoàn Việt Nam
· 1984-02004:
Công ty Imexco
· 2004- nay:
Giám đốc Công ty Cổ phần Đầu tư Thương mại Thịnh Hưng
· Chức vụ đang công tác hiện nay: thành viên HĐQT Công ty Cổ phần Đầu tư và Thương mại DIC – Intraco.

· Chức vụ đang nắm giữ ở các tổ chức khác: Giám đốc Công ty Cổ phần Đầu tư Thương mại Thịnh Hưng
· Tổng số cổ phiếu nắm giữ: 78.475 cổ phần
· Cá nhân: 78.475 cổ phần (tỷ lệ 2,33% tổng vốn cổ phần)

· Đại diện: không
· Những người có liên quan: không

· Các khoản nợ đối với Công ty: không

· Lợi ích liên quan đến tổ chức phát hành: không.
Bà Vũ Thị Hoa- Thành viên HĐQT
· Họ và tên: 

Vũ Thị Hoa 

· Giới tính: 

Nữ

· Ngày tháng năm sinh: 

21/10/1984

· Nơi sinh: 

Tiền Giang

· Quốc tịch: 

Việt Nam

· Số CMND: 

311999894; ngày cấp 15/03/2004;nơi cấp Tiền Giang

· Dân tộc: 

Kinh 

· Địa chỉ thường trú:

161 Lý Thường Kiệt, Tp. Mỹ Tho

· Số điện thoại liên lạc ở cơ quan: 

· Trình độ văn hóa: 
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· Trình độ chuyên môn: 

Cao Đẳng
· Quá trình công tác:

· 2005- nay:
Nhân viên Công ty Cổ phần Xuất Nhập khẩu Đức Bình. 
· Chức vụ công tác hiện nay: thành viên Hội Đồng Quản Trị Công ty Cổ phần Đầu tư và Thương mại DIC – Intraco

· Chức vụ đang nắm giữ ở các tổ chức khác:  Nhân viên Công ty Cổ phần Xuất Nhập khẩu Đức Bình.

· Tổng số cổ phiếu nắm giữ: 91.875 cổ phần
· Cá nhân: 91.875 cổ phần (tỷ lệ 2,73% tổng vốn cổ phần)

· Đại diện: không
· Những người có liên quan: không 
· Các khoản nợ đối với Công ty: không

· Lợi ích liên quan đến tổ chức phát hành: không.
Ông Nguyễn Văn Quyến

· Họ và tên: 

Nguyễn Văn Quyến 

· Giới tính: 

Nam

· Ngày tháng năm sinh: 

13/09/1961

· Nơi sinh: 

Hà Tây

· Quốc tịch: 

Việt Nam

· Số CMND: 

271496723; ngày cấp 08/03/2007; nơi cấp Vũng Tàu

· Dân tộc: 

Kinh 

· Địa chỉ thường trú:

4C- A 17- Quốc lộ 91, Phường 9, Tp Vũng Tàu

· Số điện thoại liên lạc ở cơ quan: (08) 931 0504

· Trình độ văn hóa: 
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· Trình độ chuyên môn: 

Đại học Tài chính Kế toán
· Quá trình công tác:

· 1979- 1985:
Học và Công tác tại trường Trung học Cảnh sát Nhân dân II Thủ Đức-TP.HCM.

· 1985- 1988:
Học Trung cấp Kế toán tại trường Trung học Xây dựng Số 7 TP.HCM.

· 1989-1 997:
Kế toán Xí nhiệp Lắp máy và Xây dựng 18/3.

· 1997- 2001:
Trưởng Phòng Kế toán Xí nhiệp Lắp máy và Xây dựng 18/3.

· 2001- 2003:
Kế toán Công ty Đầu tư Phát triển & Xây dựng.

· 2004- nay:
Phó Phòng Tài chính-Kế toán Công ty Đầu tư Phát triển-Xây Dựng.

· Chức vụ công tác hiện nay: thành viên Hội Đồng Quản Trị Công ty Cổ phần Đầu tư và Thương mại DIC – Intraco

· Chức vụ đang nắm giữ ở các tổ chức khác:  Phó Phòng Tài chính-Kế toán Công ty Đầu tư Phát triển-Xây Dựng.
· Tổng số cổ phiếu nắm giữ: 361.000 cổ phần
· Cá nhân: 5.000 cổ phần (tỷ lệ 0,014% tổng vốn cổ phần)

· Đại diện: 356.000 cổ phần (tỷ lệ 10,59% tổng vốn cổ phần)
· Những người có liên quan: không 
· Các khoản nợ đối với Công ty: không

· Lợi ích liên quan đến tổ chức phát hành: không.
Bà Nguyễn Thu Hà- Thành viên HĐQT

· Họ và tên: 

Nguyễn Thu Hà

· Giới tính: 

Nữ

· Ngày tháng năm sinh: 

1963

· Nơi sinh: 

Hà Tây

· Quốc tịch: 

Việt Nam

· Số CMND: 

024039741; ngày cấp 29/11/2002; nơi cấp Tp.HCM

· Dân tộc: 

Kinh 

· Địa chỉ thường trú:

A75/52 Bạch Đằng, Phường 2, Quận Tân Bình, Tp.HCM

· Số điện thoại liên lạc ở cơ quan: (08) 931 0504

· Trình độ văn hóa: 
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· Trình độ chuyên môn: 

Đại học Luật
· Quá trình công tác:

· 1987- 1993:
Công ty giày Hiệp Hưng

· 1994- 2005: 
Công ty Đầu tư Phát triển- Xây dựng chi nhánh Tp.HCM

· Hiện nay: 
Chủ tịch HĐQT Công ty Cổ phần Bất động sản Đại Phước
· Chức vụ công tác hiện nay: thành viên Hội Đồng Quản Trị Công ty Cổ phần Đầu tư và Thương mại DIC – Intraco

· Chức vụ đang nắm giữ ở các tổ chức khác:  Chủ tịch HĐQT Công ty Cổ phần Bất động sản Đại Phước

· Tổng số cổ phiếu nắm giữ: 73.500 cổ phần

· Cá nhân: 73.500 cổ phần (tỷ lệ 2,18% tổng vốn cổ phần)

· Đại diện: không
· Những người có liên quan: không 
· Các khoản nợ đối với Công ty: không

· Lợi ích liên quan đến tổ chức phát hành: không.
Ông Cao Duy Đông- Thành viên HĐQT, đại diện phần vốn góp của Công ty Tài chính Dầu khí

· Họ và tên: 

Cao Duy Đông  

· Giới tính: 

Nam

· Ngày tháng năm sinh: 

12/03/1974
· Nơi sinh: 

Quảng Ninh
· Quốc tịch: 

Việt Nam

· Số CMND: 

024281634; ngày cấp 27/07/2004; nơi cấp Tp.HCM
· Dân tộc: 

Kinh 

· Địa chỉ thường trú:

302 Chung cư 143/3B Xô Viết Nghệ Tĩnh, Quận Bình Thạnh, Tp.HCM
· Số điện thoại liên lạc ở cơ quan: 

· Trình độ văn hóa: 

12/12

· Trình độ chuyên môn: 

Đại học
· Quá trình công tác:

· 1998-2003: 
Trung tâm Giao dịch Chứng khoán Tp.HCM

· 2003-2005: 
Phó Giám đốc Công ty Chứng khoán TP.HCM (HSC)
· 2005-2006: 
Trưởng phòng Đầu tư Công ty Tài chính Dầu khí chi nhánh Tp.HCM
· 2007: 

Phó Giám Đốc Công ty Tài chính Dầu khí chi nhánh Tp.HCM

· Chức vụ công tác hiện nay: thành viên Hội Đồng Quản Trị Công ty Cổ phần Đầu tư và Thương mại DIC – Intraco

· Chức vụ đang nắm giữ ở các tổ chức khác:  Phó Giám Đốc Công ty Tài chính Dầu khí chi nhánh Tp.HCM

· Tổng số cổ phiếu nắm giữ: 393.750 cổ phần

· Cá nhân: 0 cổ phần 

· Đại diện: 393.750 cổ phần (tỷ lệ 11,7% tổng vốn cổ phần)
· Những người có liên quan: không 
· Các khoản nợ đối với Công ty: không

· Lợi ích liên quan đến tổ chức phát hành: không.
 12.2 Ban Tổng Giám đốc.

Ông Nguyễn Đức Hải: Thành viên Hội đồng quản trị kiêm Tổng giám đốc- xem phần lý lịch HĐQT 
Bà Đào Anh Phượng Quyên- Phó Tổng Giám đốc
· Họ và tên: 

Đào Anh Phượng Quyên 

· Giới tính: 

Nữ
· Ngày tháng năm sinh: 

12/10/1970
· Nơi sinh: 

Tp.HCM
· Quốc tịch: 

Việt Nam

· Số CMND: 

022269609; ngày cấp 24/04/2004; nơi cấp Tp. HCM

· Dân tộc: 

Kinh 

· Địa chỉ thường trú:

409 Xô Viết Nghệ Tĩnh, Quận Bình Thạnh, Tp.HCM

· Số điện thoại liên lạc ở cơ quan: (08) 931 0504

· Trình độ văn hóa: 
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· Trình độ chuyên môn: 

Đại học
· Quá trình công tác:

· 1997- 1999:

Cán bộ Phòng Kinh Doanh Công ty Đầu tư Xây dựng và Dịch vụ Du lịch  chi nhánh Tp.HCM.

· 2000- 2002:

Phó phòng Kinh doanh Công ty Đầu tư Phát triển-Xây dựng CN TP.HCM.

· 2003- 12/2004: 

Phó phòng Kinh Doanh Công ty Đầu tư và Thương mại DIC Intraco.

· 2005-08/2005: 

Giám Đốc Kinh Doanh Công ty Cổ phần Đầu tư và Thương mại DIC Intraco .

· 08/2005- nay: 

Phó Tổng Giám đốc Công ty Cổ phần Đầu tư và Thương mại DIC Intraco.

· Chức vụ công tác hiện nay: Phó Tổng Giám đốc Công ty Cổ phần Đầu tư và Thương mại DIC Intraco

· Chức vụ đang nắm giữ ở các tổ chức khác: Chủ tịch HĐQT Công ty Nam Thái 

· Tổng số cổ phiếu nắm giữ: 54.440 cổ phần

· Cá nhân: 54.440 cổ phần (tỷ lệ 1,65% tổng vốn cổ phần)

· Đại diện: không
· Những người có liên quan: không 
· Các khoản nợ đối với Công ty: không

· Lợi ích liên quan đến tổ chức phát hành: không.
    Ông Phạm Hồng Minh: Thành  viên HĐQT kiêm phó Tổng Giảm đốc- xem phần lý lịch HĐQT
Ông Dương Đình Thái- Giám đốc Tài chính
· Họ và tên: 

Dương Đình Thái 

· Giới tính: 

Nam

· Ngày tháng năm sinh: 

06/02/1970

· Nơi sinh: 

Thừa Thiên Huế
· Quốc tịch: 

Việt Nam

· Số CMND: 

024630773; ngày cấp 11/09/2007; nơi cấp Tp. HCM

· Dân tộc: 

Kinh 

· Địa chỉ thường trú:

39/5/4 đường số 23 Phường Hiệp Bình Chánh, Quận Thủ Đức, Tp.HCM

· Số điện thoại liên lạc ở cơ quan: (08) 931 0504- (08) 931 6579- (08) 931 1966
· Trình độ văn hóa: 
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· Trình độ chuyên môn: 

Đại học
· Quá trình công tác:

· 1995- 1999:
Nhân viên Công ty Xây dựng và Tư vấn Đầu tư.

· 2000- 2002:
Cán bộ Công ty Đầu tư Phát triển-Xây dựng chi nhánh TP.HCM.

· 2003- 08/2005:  Cán bộ Công ty Cổ phần Đầu tư và Thương mại DIC Intraco.

· 08/2005- nay:    Giám đốc Tài chính Cổ phần Đầu tư và Thương mại DIC Intraco.

· Chức vụ công tác hiện nay: Giám đốc Tài chính Cổ phần Đầu tư và Thương mại DIC Intraco
· Chức vụ đang nắm giữ ở các tổ chức khác: không
· Tổng số cổ phiếu nắm giữ: 21.000 cổ phần

· Cá nhân: 21.000 cổ phần (tỷ lệ 0,063% tổng vốn cổ phần)

· Đại diện: không
· Những người có liên quan: không 
· Các khoản nợ đối với Công ty: không

· Lợi ích liên quan đến tổ chức phát hành: không.
Ban kiểm soát: 

 

Bà Lê Thị Thuý Nga- Trưởng Ban Kiểm soát
· Họ và tên: 

Lê Thị Thúy Nga  

· Giới tính: 

Nữ

· Ngày tháng năm sinh: 

13/01/1971
· Nơi sinh: 

Hà Nội
· Quốc tịch: 

Việt Nam

· Số CMND: 

024597389; ngày cấp 19/07/2006; nơi cấp Tp. HCM

· Dân tộc: 

Kinh 

· Địa chỉ thường trú:

359 Trần Phú, Phường 8, Quận 5, Tp.HCM

· Số điện thoại liên lạc ở cơ quan: (08) 931 0504

· Trình độ văn hóa: 
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· Trình độ chuyên môn: 

Đại học
· Quá trình công tác:

· 1992- 1996:

Cán bộ Cung Văn Hóa Thanh Niên Tp.Hà Nội.

· 1996- 2000:

Kế toán Xí nghiệp Lương thực Miliket TP.HCM.

· 2000- 2001:

Cán bộ Công ty Xuất nhập khẩu và Phát triển Văn Hóa.
· 2001- nay:        
Phó Giám đốc Tài chính Công ty Cổ phần Đầu tư và Thương mại DIC Intraco.

· Chức vụ công tác hiện nay: Phó Giám đốc Tài chính Công ty Cổ phần Đầu tư và Thương mại DIC Intraco.
· Chức vụ đang nắm giữ ở các tổ chức khác: không 

· Tổng số cổ phiếu nắm giữ: 15.750 cổ phần

· Cá nhân: 15.750 cổ phần (tỷ lệ 0,047% tổng vốn cổ phần)

· Đại diện: không
· Những người có liên quan: không 
· Các khoản nợ đối với Công ty: không

· Lợi ích liên quan đến tổ chức phát hành: không.
 Bà Lê Thị Thanh Hưng- Thành viên BKS
· Họ và tên: 

Lê Thị Thanh Hưng  

· Giới tính: 

Nữ

· Ngày tháng năm sinh: 

13/12/1977

· Nơi sinh: 

Hải Phòng
· Quốc tịch: 

Việt Nam

· Số CMND: 

031006644; ngày cấp 06/05/1995; nơi cấp Tp.Hải Phòng 
· Dân tộc: 

Kinh 

· Địa chỉ thường trú:

83 Mai Thị Lựu, Phường Đakao, Quận 1, Tp.HCM

· Số điện thoại liên lạc ở cơ quan: (08) 931 0504

· Trình độ văn hóa: 
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· Trình độ chuyên môn: 

Đại học
· Quá trình công tác:

· 2000- 2003:
Kế toán Công ty Vận  tải Biển III.

· 2004- nay:
Kế toán trưởng Công ty Cổ phần Đầu tư và Xây dựng Thương mại Thịnh Hưng.

· Chức vụ công tác hiện nay: Thành viên BKS Công ty Cổ phần Đầu tư Thương mại DIC Intraco
· Chức vụ đang nắm giữ ở các tổ chức khác: Kế toán trưởng Công ty Cổ phần Đầu tư và Xây dựng Thương mại Thịnh Hưng.
· Tổng số cổ phiếu nắm giữ: 11.550 cổ phần

· Cá nhân: 11.550 cổ phần (tỷ lệ 0,034% tổng vốn cổ phần)

· Đại diện: không
· Những người có liên quan: không 
· Các khoản nợ đối với Công ty: không

· Lợi ích liên quan đến tổ chức phát hành: không.
Bà Đinh Hiền

· Họ và tên: 

Đinh Hiền 

· Giới tính: 

Nữ

· Ngày tháng năm sinh: 

29/05/1972

· Nơi sinh: 

Long An

· Quốc tịch: 

Việt Nam

· Số CMND: 

273187270; ngày cấp 11/09/2001; nơi cấp Bà Rịa Vũng Tàu

· Dân tộc: 

Kinh 

· Địa chỉ thường trú:

84 Bà Huyện Thanh Quan, Phường 4, Tp. Vũng Tàu

· Số điện thoại liên lạc ở cơ quan: (08) 931 0504

· Trình độ văn hóa: 
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· Trình độ chuyên môn: 

Đại học
· Quá trình công tác:

· 12 năm trong ngành Tài chính Kế toán và Quản lý Tài chính Kế toán

· Hiện nay: Trợ lý Tổng giám đốc Công ty Cổ phần Đầu tư Phát triển- Xây dựng DIC CORP
· Chức vụ công tác hiện nay: Thành viên BKS Công ty Cổ phần Đầu tư Thương mại DIC Intraco

· Chức vụ đang nắm giữ ở các tổ chức khác: Trợ lý Tổng giám đốc Công ty Cổ phần Đầu tư Phát triển- Xây dựng DIC CORP. 

· Tổng số cổ phiếu nắm giữ: 0 cổ phần

· Cá nhân: không

· Đại diện: không
· Những người có liên quan: không 
· Các khoản nợ đối với Công ty: không

· Lợi ích liên quan đến tổ chức phát hành: không.
13. Tài sản 
Bảng 13: Tài sản

Đơn vị tính: đồng

	Khoản mục
	Nguyên giá
	Giá trị còn lại

	Nhà cửa, vật kiến trúc
	5.007.757.835
	4.210.807.564

	Máy móc thiết bị
	12.184.626.578
	10.289.835.646

	Phương tiện vận tải
	8.375.325.818
	5.506.044.479

	Thiết bị quản lý
	356.381.046
	124.141.514

	TSCĐ khác
	154.060.184
	126.336.855

	Cộng
	26.078.151.461
	20.257.166.058


(Nguồn: Báo cáo Tài chính hợp nhất chưa kiểm toán năm 2007)
14. Kế hoạch lợi nhuận và cổ tức năm 2007- 2009
Bảng 14: Kế hoạch lợi nhuận và cổ tức năm 2007-  2009

	Chỉ tiêu
	ĐVT
	2007
	2008
	2009

	Vốn điều lệ
	Triệu vnđ
	33.600
	150.000
	200.000

	Doanh thu thuần (DTT)
	Triệu vnđ
	580.000
	609.000
	651.630

	Tốc độ tăng trưởng doanh thu
	%
	32,51%
	5%
	7%

	Lợi nhuận trước thuế
	Triệu vnđ
	       17.000
	             34.000
	50.000

	Tốc độ tăng trưởng lợi nhuận
	%
	97,07%
	100%
	46,19%

	Thuế TNDN
	Triệu vnđ
	        2.380
	              4.760
	       14.000

	Lợi nhuận sau thuế (LNST)
	Triệu vnđ
	         14.620
	29.240
	36.000

	LNST/ DTT
	%
	2,52%
	4,8%
	5,52%

	Vốn chủ sở hữu
	Triệu đ
	62.000
	330.000
	440.000

	Tỷ suất LNST/vốn chủ sở hữu (ROE)
	%
	23,58%
	8,86%
	8,18%

	Cổ tức dự kiến
	%
	19
	18
	15


(Nguồn: Kế hoạch sản xuất kinh doanh 3 năm của CTCP Đầu tư & Thương mại DIC)
Căn cứ để đạt được kế hoạch lợi nhuận và cổ tức nói trên:

· Tốc độ phát triển xây dựng ở thị trường phía Nam nói riêng và trên cả nước nói chung vẫn ở mức cao, do đó mức cầu cho thị trường vật liệu xây dựng sẽ vẫn tăng mạnh trong nhiều năm tới. 
· Các dự án góp vốn đầu tư bắt đầu đi vào hoạt động trong năm 2008 như dự án mở rộng nhà máy xi măng Hữu Nghị 2 với vốn đầu tư trên 800 tỷ cho năng suất 1 triệu tấn xi măng/ năm làm tăng đáng kể sản lượng so với năm 2007. 
· Các dự án bất động sản chưa được triển khai song có tính khả thi cao, như dự án xây dựng khu công nghiệp tại huyện Hóc Môn, sẽ đóng góp đáng kể vào tốc độ tăng trưởng doanh thu cho Công ty trong các năm tới. 
· Sau đợt tăng vốn, Công ty có chiến lược đẩy mạnh năng lực kinh doanh thương mại trong các lĩnh vực như nhập khẩu clinker, thạch cao; mở rộng kênh phân phối VLXD tới miền trung; kinh doanh gỗ và khai thác vận chuyển. 
· Một phần vốn huy động được sẽ dành cho tái cơ cấu nguồn vốn Công ty (giảm tỷ lệ nợ), do đó chi phí lãi vay trong những năm tới sẽ giảm và lợi nhuận sẽ tăng tương ứng.
15. Đánh giá của tổ chức tư vấn về kế hoạch lợi nhuận và cổ tức
· Với tư cách là tổ chức tư vấn, Công ty Cổ phần Chứng khoán Sài Gòn (SSI) đã tiến hành thu thập thông tin, khảo sát và nghiên cứu tình hình hoạt động kinh doanh của CTCP Đầu tư & Thương mại DIC. Ngoài ra, dựa trên kết quả kinh doanh DIC đã đạt được trong năm 2006 và 9 tháng đầu năm 2007 SSI nhận thấy DIC đang đạt hiệu quả kinh doanh khá tốt và nếu không có những biến động bất lợi về kinh tế hoặc trục trặc tiến độ triển khai các dự án đầu tư thì DIC hoàn toàn có khả năng hoàn thành các chỉ tiêu về lợi nhuận và cổ tức nêu trên. 
· Công ty luôn duy trì chính sách giữ lại một phần lợi nhuận để tái đầu tư, do đó sẽ bảo đảm cho sự phát triển của doanh nghiệp. Với tình hình khả quan của thị trường hiện tại, công với kế hoạch không ngừng tăng vốn điều lệ để nâng cao năng lực tài chính, trong hai năm tới DIC hoàn toàn có khả năng đạt mức tăng trưởng doanh thu là … 

· Những thông tin trên chỉ mang tính tham khảo. SSI chỉ đưa ra nhận định khách quan mà không bảo đảm cũng như hàm ý bảo đảm về giá trị cổ phiếu của DIC. 
16. Thông tin về những cam kết nhưng chưa thực hiện của tổ chức phát hành
Không có

17. Các thông tin tranh chấp kiện tụng liên quan tới Công ty mà có thể ảnh hưởng đến giá cổ phiếu chào bán

Không có

V. CỔ PHIẾU chào bán
1. Loại cổ phiếu: 
· Cổ phiếu phổ thông
· Mã chứng khoán : DIC

2. Mệnh giá: 
Mệnh giá cổ phiếu: 10.000 đồng (mười nghìn đồng)
3. Tổng số lượng cổ phần dự kiến chào bán: 
Tổng số cổ phiếu chào bán : 4.480.000 (bốn triệu bốn trăm tám mươi nghìn) cổ phiếu (CP), trong đó : 

· Đối tượng 1: phát hành 2.240.000 (hai triệu hai trăm bốn mươi nghìn) cổ phiếu cho cổ đông hiện hữu (CĐHH).
· Đối tượng 2: chào bán riêng lẻ cho các nhà đầu tư (NĐT) lớn, số lượng 2.240.000 (hai triệu hai trăm bốn mươi nghìn) cổ phiếu. 
4. 
5. 
6. Giá chào bán dự kiến : 
· Đối tượng 1: phát hành cho CĐHH theo giá bằng mệnh giá, 10.000 đ/CP
· Đối tượng 2: chào bán riêng lẻ cho các NĐT lớn theo hình thức chào giá cạnh tranh. Giá khởi điểm bằng giá đóng cửa bình quân 05 phiên giao dịch liên tiếp sau ngày giao dịch không hưởng quyền, chiết khấu 20 %. 
7. Phương pháp tính giá:

Giá chào bán cho CĐHH được lập theo Nghị quyết số 249 của ĐHĐCĐ Công ty ngày 12/12/2007, trên cơ sở kết quả xin ý kiến cổ đông bằng văn bản trong cùng ngày. 
Phát hành riêng lẻ cho các NĐT lớn với giá tối thiểu bằng giá bình quân 05 phiên giao dịch liên tiếp sau ngày giao dịch không hưởng quyền, chiết khấu 20%. Đại hội đồng cổ đông ủy quyền cho Hội đồng Quản trị lập và thực hiện phương án phát hành nhằm đảm bảo lợi ích tốt nhất cho Công ty.
8. Phương thức phân phối:

Đối tượng 1: Phân phối theo hình thức đại lý phát hành

Đối tượng 2: Chào bán riêng lẻ  
9. Thời gian phân phối cổ phiếu
Tiến hành phân phối cho cổ đông hiện hữu và các NĐT lớn trong vòng 90 ngày kể từ ngày nhận được Giấy phép chào bán ra công chúng do Chủ tịch UBCKNN cấp.
10. Đăng ký mua cổ phiếu 
· Đối tượng 1 : Đối với CĐ đã lưu ký chứng khoán : cổ phiếu sẽ được phân phối thông qua các thành viên lưu ký. Đối với các CĐ chưa lưu ký : cổ phiếu được phân phối qua trụ sở Công ty theo hình thức ghi sổ.   
· Đối tượng 3 : các NĐT lớn làm thủ tục mua cổ phiếu tại CTCP Chứng Khoán Sài Gòn (SSI) và tại CTCP DIC. 
11. Kết quả lấy ý kiến cổ đông về việc tăng vốn điều lệ

VẤN ĐỀ 1: Về việc thông qua phương án phát hành tăng vốn điều lệ và phương án sử dụng tiền thu được từ đợt phát hành
· Số cổ phần tán thành là 2.760.077, chiếm tỷ lệ 82,15% tổng số cổ phần có quyền biểu quyết 
· Số cổ phần không tán thành là 0, chiếm tỷ lệ 0% tổng số cổ phần có quyền biểu quyết
· Số cổ phần không có ý kiến là 599.878, chiếm tỷ lệ 17.85% tổng số cổ phần có quyền biểu quyết
Song trong phương án ban đầu (tăng vốn lên 80 tỷ) có đối tượng phát hành là cán bộ chủ chốt của DIC (thành viên HĐQT, BKS, BGĐ và CBCNV) nên riêng phần này kết quả kiểm phiếu phải tách ra như sau: 
· Kết quả tổng hợp không bao gồm cổ đông là cán bộ nhân viên chủ chốt công ty được mua cổ phần:

Số cổ phần tán thành là 534.030, chiếm tỷ lệ 47,1% tổng số cổ phần có quyền biểu quyết (tính trên 1.133.908 cổ phần: đã loại trừ 2.226.047 cổ phần của các cổ đông là cán bộ Công ty có liên quan trực tiếp đến đợt phát hành được mua cổ phần theo giá ưu đãi) 
Do đó Nghị quyết ĐHĐCĐ đã bỏ phần phát hành cho cán bộ chủ chốt Công ty, do không đủ tỷ lệ phiếu bầu (tối thiểu 75%). Phương án phát hành được thay đổi lại là: 
· Phát hành 4.480.000 CP 

· Vốn điều lệ sau đợt phát hành: 78.400.000.000 đồng (Bảy mươi tám tỷ bốn trăm triệu đồng)

· Đối tượng phát hành: 

· Cho CĐHH: 22,4 tỷ đồng với giá bán bằng mệnh giá (10.000đ/CP)

· Cho NĐT lớn: 22,4 tỷ theo hình thức chào giá cạnh tranh. 
Phương án sử dụng tiền thu được từ đợt phát hành :
· Đầu tư dự án nhà máy xi măng Hữu Nghị 2 : 60 tỷ đồng
· Bổ sung vốn lưu động, tái cơ cấu lại nguồn vốn. 
  VẤN ĐỀ 2: Tán thành việc niêm yết bổ sung cổ phiếu trên Sở Giao dịch Chứng khoán Tp.HCM. 

Tỷ lệ tán thành 82,15%

VẤN ĐỀ 3 : ĐHCĐ ủy quyền cho HĐQT triển khai và thực hiện Nghị quyết ban hành. 

Tỷ lệ tán thành 82,15%

12. Phương thức thực hiện quyền 
9.1 Đối tượng 1: Chào bán cho cổ đông hiện hữu

· Tỷ lệ phát hành: 3:2. Căn cứ vào ngày phân bổ quyền, cổ đông sở hữu 03 (ba) cổ phiếu thì được quyền mua thêm 02 (hai) cổ phiếu phát hành thêm.
· Cổ phiếu phát hành trước hết sẽ được phân phối cho các cổ đông theo phương thức thực hiện quyền mua cổ phần. Quyền mua cổ phần sẽ được phân phối theo “Danh sách tổng hợp và phân bổ quyền của người sở hữu chứng khoán” do  Sở GDCK cung cấp. Cổ phiếu quỹ không được hưởng quyền mua. 
· Nguyên tắc chuyển nhượng quyền mua: người sở hữu quyền mua có thể chuyển nhượng quyền mua chứng khoán của mình cho người khác theo giá thỏa thuận giữa hai bên và chỉ được chuyển nhượng một lần (không được chuyển cho người thứ 3).

· Số cổ phần không được cổ đông đặt mua hết và cổ phiếu lẻ (nếu có) do làm tròn đến hàng đơn vị sẽ được HĐQT phân phối cho các đối tượng khác theo cách thức và điều kiện phù hợp với giá bán không thấp hơn giá bán cho cổ đông hiện tại.

Các bước thực hiện phát hành của Đối tượng 1:
Bảng 15: Lịch trình phân phối cổ phiếu của Đối tượng 1

	STT
	Công việc
	Thời gian
	Thực hiện

	1
	Nhận Giấy phép phát hành thêm cổ phiếu
	D
	DIC, SSI

	2
	Thông báo chốt danh sách cổ đông cho Sở GDCK
	D+2
	DIC, SSI

	3
	Chốt danh sách cổ đông
	D+12
	Sở GDCK

	4
	Sở GDCK gửi danh sách phân bổ quyền mua cổ phiếu cho thành viên lưu ký (TVLK)
	D+19
	Sở GDCK

	5
	Chuyển nhượng quyền mua cổ phiếu (nếu có)
	D+20 - D+35
	Sở GDCK, TVLK

	6
	Đăng ký và nộp tiền mua cổ phiếu
	D+20 - D+40
	TVLK

	7
	Gửi danh sách cổ đông thực hiện quyền mua và chuyển tiền cho tổ chức phát hành
	D+42
	Sở GDCK

	8
	Phân bổ cổ phiếu cho cổ đông
	D+44
	TVLK

	9
	Thực hiện bán và phân bổ số cổ phiếu cổ đông không đăng ký mua hết (nếu có)
	D+47
	DIC, TVLK

	10
	Báo cáo phát hành cho UBCK và Sở GDCK 
	D+50
	DIC, SSI

	11
	Nhận chấp thuận niêm yết và thực hiện đăng ký giao dịch bổ sung cổ phiếu
	D+57
	Sở GDCK, DIC, SSI


Bước 1: Xác định danh sách cổ đông được quyền mua cổ phiếu

DIC sẽ xác định ngày chốt danh sách cổ đông và phối hợp với Sở GDCK để xác định Danh sách cổ đông có quyền mua thêm cổ phiếu mới. 

Bước 2: Thực hiện quyền mua cổ phiếu

·     DIC phối hợp cùng Sở GDCK phân bổ và thông báo quyền ưu tiên mua cổ phiếu cho các cổ đông thông qua thành viên lưu ký. Các trường hợp cổ đông chưa lưu ký, DIC có trách nhiệm thông báo phân bổ quyền trực tiếp đến từng cổ đông.

·     Các cổ đông thuộc Danh sách sở hữu cuối cùng sẽ đăng ký thực hiện quyền mua cổ phiếu mới phát hành theo tỷ lệ được mua đã qui định trong thời hạn 20 ngày làm việc. Các cổ đông mở tài khoản và lưu ký cổ phiếu ở thành viên lưu ký nào sẽ đăng ký thực hiện quyền tại các thành viên lưu ký đó.

·     Khi đăng ký thực hiện quyền mua cổ phiếu phát hành thêm, cổ đông sẽ nộp tiền mua cổ phần theo mức giá quy định tại thành viên lưu ký nơi mở tài khoản. Thành viên lưu ký sẽ chuyển toàn bộ tiền mua cổ phần vào tài khoản Tiền gửi đăng ký mua chứng khoán trong vòng 20 ngày làm việc kể từ ngày Sở GDCK phân bổ quyền mua đến các thành viên lưu ký. Sau thời hạn quy định, các quyền mua chưa đăng ký thực hiện đương nhiên hết hiệu lực.

Trong thời hạn 20 ngày làm việc để thực hiện quyền, cổ đông sở hữu quyền mua được phép chuyển nhượng quyền nếu có yêu cầu, việc chuyển nhượng quyền kết thúc trước 02 ngày làm việc so với hạn cuối đăng ký thực hiện quyền. Cổ đông tự tìm đối tác, trực tiếp thỏa thuận việc chuyển nhượng và được thực hiện tại thành viên lưu ký với thủ tục cụ thể như sau:

· Việc đăng ký chuyển nhượng quyền mua chứng khoán được thực hiện tại Thành viên lưu ký của bên chuyển nhượng quyền.

· Thành viên lưu ký bên chuyển nhượng kiểm tra việc sở hữu quyền của người chuyển nhượng quyền và xác nhận việc chuyển nhượng quyền mua chứng khoán

· Trường hợp bên chuyển nhượng và bên nhận chuyển nhượng thuộc cùng một thành viên lưu ký: Thành viên lưu ký xác nhận việc chuyển nhượng quyền mua chứng khoán cho bên nhận chuyển nhượng để thực hiện việc đăng ký, nộp tiền mua chứng khoán mới phát hành thêm.

· Trường hợp bên chuyển nhượng và bên nhận chuyển nhượng khác thành viên lưu ký: Thành viên lưu ký bên chuyển nhượng lập và gửi Sở GDCK yêu cầu chuyển nhượng quyền mua chứng khoán. Sau khi Sở GDCK xác nhận việc chuyển nhượng (trong vòng 1 ngày làm việc) và gửi cho các thành viên lưu ký có liên quan, căn cứ vào thông báo của Sở GDCK, thành viên lưu ký bên nhận chuyển nhượng gửi xác nhận quyền mua chứng khoán cho cổ đông nhận chuyển nhượng để thực hiện việc đăng ký, nộp tiền mua chứng khoán mới phát hành thêm.

· Các cổ đông chưa lưu ký hoặc việc chuyển nhượng quyền mua sang cho các cổ đông chưa lưu ký được thực hiện tại trụ sở Công ty cổ phần DIC.

Bước 3: Kết thúc thực hiện quyền

· Kết thúc thời gian đăng ký thực hiện quyền ưu tiên mua trước cổ phần, thành viên lưu ký lập Báo cáo tình hình thực hiện quyền mua chứng khoán tại thành viên lưu ký và Danh sách cổ đông thực hiện quyền (mua chứng khoán phát hành thêm) sau 1 ngày làm việc kể từ ngày kết thúc thời hạn thực hiện quyền.

· Đồng thời thành viên lưu ký chuyển ngay tiền thanh toán mua chứng khoán của người đầu tư vào tài khoản tiền gửi đăng ký mua chứng khoán của Sở GDCK tại ngân hàng chỉ định để Sở GDCK chuyển cho DIC.

Bước 4: Phân phối chứng khoán

· Vào ngày phát hành, Sở GDCK gửi Báo cáo phân bổ chứng khoán phát hành thêm đến các thành viên lưu ký.

· Thành viên lưu ký hạch toán số chứng khoán phát hành thêm vào tài khoản lưu ký chứng khoán chưa niêm yết. Khi cổ phiếu được thông báo chính thức niêm yết trên tài khoản lưu ký của người đầu tư.

· Đối với cổ đông chưa lưu ký thì cổ phiếu được phân phối trực tiếp tại trụ sở Công ty cổ phần dịch vụ tổng hợp Sài Gòn (DIC).  

Bước 5: Tổng kết phát hành và đăng ký niêm yết bổ sung

Kết thúc việc phân phối cổ phiếu, DIC sẽ gửi báo cáo phát hành cho UBCKNN và Sở GDCK Hà Nội. Sau khi nhận được chấp thuận kết quả phát hành, DIC sẽ tiến hành các thủ tục đăng ký và thực hiện đăng ký giao dịch bổ sung đối với cổ phiếu phát hành của giai đoạn b.

Lưu ý: Nếu quá thời hạn 20 ngày làm việc kể từ ngày quyền mua cổ phần có hiệu lực mà cổ đông đó không thực hiện quyền mua của mình thì sẽ bị mất quyền mua cổ phần mới mà không nhận được sự đền bù nào của Công ty.
9.2 Đối tượng 2: Chào bán riêng lẻ cho các nhà đầu tư lớn

Tiêu chí xác định đối tác nhà đầu tư lớn: 

· Là tổ chức, cá nhân trong nước và nước ngoài có tiềm năng về tài chính, ưu tiên cho các nhà đầu tư có liên quan tới hoạt động kinh doanh của Công ty (người sản xuất và thường xuyên cung cấp nguyên vật liệu, nhà phân phối v.v… cho doanh nghiệp, người cam kết sử dụng lâu dài dịch vụ của doanh nghiệp, người gắn bó lợi ích chiến lược lâu dài trong kinh doanh).
· Có tỷ lệ sở hữu sau khi mua cổ phiếu của Công ty phù hợp với quy định của pháp luật (đối với tổ chức nước ngoài).
Các bước thực hiện chào bán của Đối tượng 2:
Bảng 16: Lịch trình chào bán cổ phiếu cho Đối tượng 2
	TT
	Công việc
	Thời gian
	Thực hiện

	1
	Nhận Giấy phép đăng ký chào bán cổ phiếu của UBCK
	D
	DIC, SSI

	2
	Công bố thông tin trên các phương tiện thông tin đại chúng theo quy định
	D +  7
	DIC, SSI

	3
	Nhà đầu tư đăng ký và nộp tiền mua cổ phần
	D+14 - D35
	DIC, SSI

	4
	Gửi báo cáo kết quả chào bán cho UBCKNN 
	D + 40
	DIC


· Sau khi nhận Giấy phép đăng ký chào bán của Ủy ban Chứng khoán Nhà nước, Tổ chức chào bán (DIC) thực hiện chào bán cho các nhà đầu tư lớn của Công ty.

· DIC sẽ thông báo cho các nhà đầu tư lớn của Công ty đăng ký mua cổ phần theo danh sách và số lượng cổ phần theo dự kiến của hai bên. Thời gian thực hiện dự kiến trong vòng 7 - 20 ngày làm việc. 

· DIC sẽ xác nhận việc phân phối cổ phần, ký kết hợp đồng phân phối, hoàn tất việc thu tiền bán cổ phần và chuyển giao cổ phần cho nhà đầu tư. 
· Tổng kết chào bán: Trong thời gian 10 ngày làm việc sau khi đợt chào bán kết thúc, Công ty DIC và SSI sẽ lập báo cáo kết quả chào bán gửi Ủy ban Chứng khoán Nhà nước.
Danh sách các nhà đầu tư lớn dự kiến
Bảng 17: Danh sách các NĐT lớn dự kiến
	1. Công ty Cổ phần Chứng khoán Bản Việt
	67 Hàm Nghi, P. Nguyễn Thái Bình, Q. 1, Tp.HCM

	2. Công ty TNHH Quản lý quỹ SSI
	1C Ngô Quyền, Q. Hoàn Kiếm, Hà Nội

	3. Công ty Cổ phần Chứng khoán Âu Việt 
	63 A Nam Kỳ Khởi Nghĩa, Q. 1, Tp.HCM

	4. Ông Trần Đại Thanh
	205 Chấn Hưng, P. 6, Q. Bình Thạnh, Tp.HCM

	5. Ông Lê Huy Hoàng
	219 Đường số 3 khu định cư An Lạc, Q. Bình Tân, Tp.HCM

	…
	


13. 
14. Giới hạn tỷ lệ nắm giữ đối với người nước ngoài 
· Điều lệ tổ chức và hoạt động của Công ty không giới hạn tỷ lệ nắm giữ cổ phiếu của người nước ngoài.
· Sau khi chứng khoán của Công ty được niêm yết, các giới hạn về tỷ lệ nắm giữ cổ phiếu của người nước ngoài sẽ phụ thuộc vào các quy định của pháp luật. 

· Tại thời điểm hiện tại, theo Quyết định 238/2005/QĐ-TTg ngày 29/09/2005 của Thủ tướng Chính phủ về tỷ lệ tham gia của bên nước ngoài vào thị trường chứng khoán Việt Nam, tỷ lệ nắm giữ tối đa của bên nước ngoài vào 1 công ty niêm yết là 49%.
15. Các loại thuế liên quan
· Do Công ty Cổ phần Đầu tư và Thương mại DIC chính thức đăng ký kinh doanh và đi vào hoạt động dưới hình thức Công ty Cổ phần từ tháng 01/2005, nên Công ty được miễn thuế thu nhập doanh nghiệp 02 năm (từ tháng 01/2005 đến hết tháng 12/2006) và giảm 50% thuế suất thuế thu nhập doanh nghiệp trong 02 năm tiếp theo, tức từ tháng 01/2007 đến hết tháng 12/2008, Công ty sẽ được hưởng thuế suất là 14%. Từ tháng 01/2009 trở đi, thuế suất thuế thu nhập doanh nghiệp Công ty phải chịu là 28%. Sau khi niêm yết tại Trung tâm Giao dịch Chứng khoán Thành phố Hồ Chí Minh, Công ty sẽ đuợc giảm 50% thuế suất thuế thu nhập doanh nghiệp trong 2 năm kể ngày niêm yết. 

· Hiện nay, mức thuế suất thuế giá trị gia tăng áp dụng cho các mặt hàng của Công ty là 10%. Thuế nhập khẩu cho các mặt hàng của Công ty là 5%.
16. Ngân hàng mở tài khoản phong tỏa nhận tiền mua cổ phiếu:
Tài khoản phong tỏa nhận tiền mua cổ phiếu:
Số TK: 310.10.000483716
Ngân hàng Đầu tư & Phát triển Việt Nam (BIDV), chi nhánh Tp.HCM
Địa chỉ: 134 Nguyễn Công Trứ, Quận 1, TP.HCM
VI. MỤC ĐÍCH CHÀO BÁN

1.     Mục đích chào bán
Căn cứ theo Biên bản kiểm phiếu ý kiến cổ đông và Nghị quyết ĐHĐCĐ Công ty Cổ phần Đầu tư và Thương mại DIC ngày 12/12/2007 (về việc thông qua phương án phát hành và phương án sử dụng vốn từ Nghị quyết HĐQT lập ngày 05/11/2007), đợt phát hành cổ phiếu tăng vốn lần này nhằm thực hiện các mục đích sau:
· Tham gia góp vốn đầu tư  (theo hình thức công ty cổ phần) vào dự án mở rộng nhà máy xi măng Hữu Nghị 2 tại xã Yến Mao, huyện Thanh Thủy, tỉnh Phú Thọ. 
· Cơ cấu lại nguồn vốn và bổ sung vốn lưu động phát triển sản xuất kinh doanh.

2.     Phương án khả thi
2.1 Dự án đầu tư mở rộng nhà máy xi măng Hữu Nghị 2
· Hình thức đầu tư: tham gia góp vốn thành lập Công ty Cổ phần xi măng Hữu Nghị 2 (giấy chứng nhận đầu tư số 181 21 000 024 và giấy chứng nhận đăng ký kinh doanh số 18 03 000 588), vốn điều lệ 200 tỷ đồng với cơ cấu vốn góp như sau:
· Công ty Cổ phần Đầu tư và Thương mại DIC: 30% tương đương 60 tỷ đồng
· Cán bộ công nhân viên Công ty DIC: 19 % tương đương 38 tỷ đồng, do bà Đào Anh Phượng Quyên (Phó Tổng giám đốc Công ty DIC) làm đại diện.
· Các đối tác bên ngoài (bao gồm Công ty Cổ phần xi măng Hữu Nghị, Công ty TNHH Hùng Vương và bà Nguyễn Thị Mỹ): 51% tương đương 102 tỷ đồng.
· Các căn cứ và cơ sở xác định sự cần thiết phải đầu tư:
· Mục tiêu của dự án: nhằm nâng cao năng lực sản xuất của Công ty và đáp ứng nhu cầu đang tăng cao của thị trường. Ngoài ra, dự án này còn có thể giúp Công ty đạt được những mục tiêu sau:
· Khai thác tài nguyên, nguồn lao động của tỉnh Phú Thọ, tạo bước phát triển mạnh mẽ của tỉnh, góp phần cải thiện đời sống kinh tế xã hội của địa phương. 
· Mở rộng kênh phân phối xi măng tới các tỉnh phía Bắc và Tây Bắc, làm thỏa mãn nhu cầu đang tăng cao của thị trường xi măng khu vực này. 

· Căn cứ để đầu tư: 

· Nguồn nguyên liệu của Phú Thọ có tiềm năng lớn chưa được khai thác hết, sẽ tạo giá trị lớn nếu được đầu tư sớm. 
· Dự án sẽ giúp Công ty hoàn thiện mạng lưới phân phối xi măng tới các tỉnh phía Bắc trên quy mô toàn quốc. Nâng cao khả năng sản xuất và tiêu thụ xi măng. 
· Không gặp khó khăn trong việc huy động nguồn vốn cho dự án. Phần lớn chi phí dự án được huy động qua hình thức vay tín chấp với các đối tác ngân hàng lớn. Ngoài ra, thị trường chứng khoán đang ngày một phát triển nên việc huy động vốn cổ phần cho Công ty dự kiến sẽ không gặp nhiều khó khăn. 

· Địa điểm, cơ sở hạ tầng: xã Yến Mao, huyện Thanh Thủy, tỉnh Phú Thọ. 
· Quy mô đầu tư: nhà máy xi măng Hữu Nghị 2 được đầu tư xây dựng với công suất 750.000 tấn clinker/ năm (2.500 tấn/ ngày) tương đương 975.000 tấn xi măng/ năm. Thời gian hoạt động của nhà máy là 49 năm. 
· Thời gian thực hiện: 

· Thời gian khởi công: quý IV 2007

· Thời gian hoàn thành: quý IV 2008
· Phân tích hiệu quả đầu tư:

· Tổng chi phí đầu tư
Bảng 18: Tổng chi phí đầu tư
	TT
	Khoản mục chi phí
	Giá trị (USD)

	I.
	Đầu tư cố định
	37.400.000

	1.
	Chi phí mua sắm thiết bị
	18.800.000

	1.1
	Thiết bị sản xuất 
	15.000.000

	1.2
	Thiết bị phí tiêu chuẩn
	1.500.000

	1.3
	Thiết bị điện- tự động hóa
	2.000.000

	1.4
	Vận chuyển và bảo quản thiết bị
	300.000

	2.
	Chi phí xây lắp
	18.600.000

	2.1
	Lắp đặt thiết bị 
	1.500.000

	2.2
	Xây dựng kết cấu công trình 
	12.000.000

	2.3
	Xây dựng cảng
	1.500.000

	2.4
	Mở mỏ, chuẩn bị mặt bằng
	600.000

	2.5
	Xây dựng cơ sở hạ tầng
	1.500.000

	2.6
	Xây dựng trạm biến thế
	1.500.000

	II.
	Chi phí trước sản xuất
	1.800.000

	1.
	Nghiên cứu khảo sát chuẩn bị đầu tư
	200.000

	2.
	Quản lý dự án 
	300.000

	3.
	Thiết kế và chuyển giao công nghệ
	500.000

	4.
	Đào tạo trợ giúp kỹ thuật
	500.000

	5.
	Chi phí khác
	300.000

	III.
	Chi phí dự phòng
	1.500.000

	IV
	Chi phí sử dụng đất
	3.000.000

	V.
	Chi phí lãi vay trong thời gian xây dựng
	2.250.000

	VI.
	Vốn lưu động
	10.000.000

	 
	Tổng cộng
	55.950.000


· Nguồn vốn đầu tư:
Bảng 19: Cơ cấu nguồn vốn đầu tư
	Hạng mục
	Giá trị (USD)

	Vốn tự có
	27.975.000

	Vốn vay
	27.975.000

	Tổng cộng
	55.950.000


· Hiệu quả đầu tư 
Bảng 20: Hiệu quả đầu tư

	Giá trị hiện tại- NPV (USD) ( Với R = 12%) (*)
	  32.080.065 

	Hệ số nội hoàn (IRR)
	45%

	Thời gian hoàn vốn
	 5 năm 6 tháng


(*): R: chỉ số chiết khấu 
VII.  KẾ HOẠCH SỬ DỤNG SỐ TIỀN THU ĐƯỢC TỪ ĐỢT CHÀO BÁN

Tổng số tiến dự kiến thu được từ đợt phát hành: 95.680.000.000 đồng (Chín mươi lăm tỷ sáu trăm tám mươi triệu đồng) 
Trong đó: 

· Vốn đăng ký chào bán: 44.800.000.000 đồng (Bốn mươi tư tỷ tám trăm triệu đồng)

· Thặng dư vốn dự kiến có thể thu được: 50.880.000.000 đồng (Năm mươi tỷ tám trăm tám mươi triệu đồng)

Kế hoạch sử dụng tiền thu được: 

· Góp vốn thành lập Công ty Cổ phần xi măng Hữu Nghị nhằm triển khai dự án đầu tư mở rộng nhà máy xi măng Hữu Nghị 2: 60 tỷ đồng (tỷ lệ 30% trên tổng vốn điều lệ nhà máy là 200 tỷ đồng). 
· Phần còn lại bổ sung vốn lưu động, cơ cấu lại nguồn vốn và phát triển hoạt động thương mại và sản xuất. 
Nếu không thu đủ số tiền như dự kiến để đầu tư vào dự án nhà máy xi măng Hữu Nghị 2, Công ty sẽ huy động thêm từ các tổ chức tín dụng. 
VIII.  CÁC ĐỐI TÁC LIÊN QUAN TỚI VIỆC CHÀO BÁN CỔ PHIẾU
Tổ chức tư vấn:

CÔNG TY CHỨNG KHOÁN SÀI GÒN (SSI)
Trụ sở: 72 Nguyễn Huệ, Quận 1, TP. HCM.

Điện thoại: (84.8) 824 2897  


Fax: (84.8) 824 2997
Tổ chức kiểm toán:

· CÔNG TY DỊCH VỤ TƯ VẤN TÀI CHÍNH KẾ TOÁN VÀ KIỂM TOÁN (AASC)- CHI NHÁNH THÀNH PHỐ HỒ CHÍ MINH
Trụ sở: 29 Võ Thị Sáu, Quận 1, TP. HCM.

Điện thoại: (84.8) 820.5944 


Fax: (84.8) 820.5942
· Công ty TNHH Kiểm toán và Tư vấn Tài chính (ACA Group)
Địa chỉ:  504 tòa nhà T7 Trung Hòa Nhân Chính, Quận Thanh Xuân, Hà Nội
Điện thoại: (84-4-2) 811 488


Fax: (84-4-2) 811 499
IX. PHỤ LỤC

	Phụ lục 1: 
	Bản sao hợp lệ Giấy chứng nhận đăng ký kinh doanh số 4103003047 đăng ký lần đầu ngày 23/09/2005, đăng ký thay đổi lần 4 ngày 27/10//2007.

	Phụ lục 2:
	Bản Điều lệ Công ty

	Phụ lục 3:

	· Công văn 235 gửi cổ đông để xin ý kiến về phương án phát hành.

· Nghị quyết 249 của ĐHĐCĐ và Biên bản kiểm phiếu xin ý kiến cổ đông. 

· Nghị quyết HĐQT thông qua hồ sơ xin giấy phép phát hành.
· Nghị quyết HĐQT xác định lại giá bán cổ phiếu phát hành tăng vốn.

	Phụ lục 4


	Báo cáo Tài chính đã kiểm toán năm 2005, 2006. Báo cáo tài chính công ty mẹ và báo cáo Tài chính hợp nhất chưa kiểm toán năm 2007 của DIC.
Báo cáo kiểm toán vốn thời điểm ngày 30/09/2007

	Phụ lục 5
	Sơ yếu lý lịch của thành viên HĐQT, BGĐ và BKS

	Phụ lục 6
	Các phụ lục khác


Tp. Hồ Chí Minh, ngày     tháng  12 năm 2007
CÔNG TY CỔ PHẦN ĐẦU TƯ VÀ THƯƠNG MẠI DIC
	Chủ tịch Hội đồng Quản trị
ĐINH NGỌC NINH

	Tổng Giám đốc

NGUYỄN ĐỨC HẢI
	Trưởng Ban Kiểm soát

LÊ THỊ THÚY NGA
	Giám đốc Tài chính

DƯƠNG ĐÌNH THÁI


BP HÀNH CHÍNH NHÂN SỰ
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